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3 SCHALTSCHRANKBAU

1  Title: SCHALTSCHRANKBAU 
 
2  Brief Description: Which special requirements, tasks and demands must be ful-

filled by switch cabinet constructors from a present-day per-
spective? Our magazine ‘SCHALTSCHRANKBAU Methoden 
- Komponenten - Workflow’ focuses on this question and offers  
classical switch cabinet builders an own information platform 
for the first time. 

 
3  Target Group: Operators and Experts from the fieldswitch cabinet construction 
 
4  Frequency: 7 per year 
 
5  Size: DIN A4 
 
6  Volume: 6th Volume 2020 
 
7  Subscription Prices: 

 
8  Organ: – 
 
9  Membership/Participation: – 
 
10  Publishing Company: TeDo Verlag GmbH  

Post Address: P.O Box 2140 • 35009 Marburg  
Delivery Address: Zu den Sandbeeten 2 • 35043 Marburg 

 

P Trade Journal 
Title Portrait

11  Schedule and Calendar: see page 6 
 
12  Publisher: Dipl.-Stat. B. Al-Scheikly 
 
13  Advertisments: Markus Lehnert, Advertising Manager 

Phone: +49 6421 3086-594 
E-mail: mlehnert@tedo-verlag.de 

 
Heiko Hartmann, Team Leader Media Consulting 
Phone: +49 6421 3086-511 
E-mail: hhartmann@tedo-verlag.de 

 
14  Editors: Kai Binder, Chief Editor 

Phone: +49 6421 3086-139 
E-mail: kbinder@tedo-verlag.de 

 
Jürgen Wirtz, Editorial Management 
Phone: +49 6421 3086-226  
E-mail: jwirtz@tedo-verlag.de 

 
15 Print Run: 20,000 copies 
 
16  Volume Analysis: 2018 = 7 issues+ 1 special issue Steuerschränke 

Format:                     DIN A4,210mm(width) x 297mm (height) 
Total Size:                 612 pages = 100.0% 
Editorial Part:             488 pages = 79.7% 
Advertisements:        124 pages = 20.3% 
Bound-in Inserts:       4 pages = 0.7% 
Publisher’s Ads:        18 pages = 2.9% 
Loose Inserts:            3 copies 

ISSN-Nr. 2363-6483
Trade Journal ePaper Trade Journal + ePaper

Inland Abroad Inland Abroad Inland Abroad

Annual Subscription € 49.00 
(incl. shipping)

€ 63.00 
(plus shipping) € 32.83 € 42.21 € 69.00 

(incl. shipping)
€ 83.00 

(plus shipping)
Price per copy excl.  
shipping (incl. VAT)

€ 7.80 
(plus shipping)

€ 7.80 
(plus shipping) € 5.23 € 6.73 € 11.30 

(plus shipping)
€ 11.30 

(plus shipping)

All prices including the legal VAT. 



4 SCHALTSCHRANKBAUT TRADE JOURNAL 
Topic Overview

Cabinets and Housings
Energy and 
Sub Distributiont

 
Tools/Measurement Components

Planning Tool/ 
Software/Workflow  
and Processes

Workshop/ 
Equipment/ 
Accessory

Applications 
Mounting Systems/ 
Technology 
Condition Monitoring 
Pressure Compensation 
Components 
Feed-through Systems  
for Cables and Wires 
Housings and Cabinets 
Assembly: 
Make or Buy 
Cabinet Processing 
Cabinet Climatisation 
Mounting Rail 

Bayling Connectors 
EMC, Lightning and  
Overvoltage Protection 
Energy Supply Systems 
Interface Technology, 
Plug Connectorsr 
Power Electronics  
Low-Voltage Switchgears 
Terminal Blocks 
Relays and 
programmable Relays 
Switching and 
Protection Devices 
Fuses 
Busbar Systems 
System Wiring 
Interface Units 
Surge Protection 
Distribution Panels 
Counter Panels

Labelling Technology 
Sheet Metal Forming 
Crimping Tools 
ESD Pliers 
Engraving Systems 
Portable Measurement 
Devices 
Hand Tools and 
Machines 
Infrared Measuring  
Devices and 
Thermography 
Laser Cutting 
Measurement Technology 
Multimeters 
Portable Measurement 
Devices 
Circular Cutting Devices 
Tools

Control and 
Signalling Devices 
Implementation Systems 
Cables, Wires and LWL 
Cables and 
Plug Connectors 
Terminal Block Systems 
Busbar Systems 
UPS, Power Supply, Con-
verters and Transformers 
 

Benchmark and KPI 
CAD/CAE- and 
Engineering-Tools 
Documentation 
Employee Trainings 
Product Lifecycle 
Management 
Total Cost of Ownership 
Training Center 
Digitization in  
Switchgear Construction

Workplace Lighting 
Work Safety 
Clothing, Shoes, 
Safety Helmets 
Installation Devices  
and Material 
Labelling Systems 
Cable Packaging 
Metal Plate Marking 
Prefabrication/ 
Preassembling 
Materials and 
Insulating Materials 
Tool Cabinets 
Tool Trolleys
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5 SCHALTSCHRANKBAU

Target Groups Schaltschrankbau

T Trade Journal 
Target Groups

As the first and only specialist publishing company, TeDo Verlag focuses 
on the subject of switch cabinet construction and is fully dedicated 
to the interests of this particular industry sector. Alone in Germany the 
number of switch cabinet builders is estimated to be more than 60,000. 
SCHALTSCHRANKBAU ist the first journal ever serving this attractive 
targert group. 
 
Anyone who wants to reach the target group of switch cabinet manufacturers 
reduces high dispersion losses to a minimum with the Schaltschrankbau 
specialist media. With seven issues and one special edition ‘Steuerschränke’ 
we address a special target group.This provides a solid basis for an efficient 

promotion of your company and products as a successful advertising and 
marketing campaign. Our trade journal, online platform, bi-weekly newsletter 
and the new INA-App offer an effective support to your crossmedial cam-
paign in this industry. 
 
Make sure you take look at our editorial calendar. For 2020 we inform you 
in seven issues about the whole range of current and relevant topics cove-
ring the field of switch cabinet construction. 
 
By using applications we provide practical insights on the problems and 
solutions that meet the special requirements of switch cabinet manufactu-

rers. The latest market overviews and detailed technical articles offer the 
goal-oriented reader the necessary information in an adequate and well-
structured manner. Announcements and discontinuations of applicable 
VDE standards keep you up-to-date about legally relevant aspects. 
 
To sum up, our trade journal covers all significant aspects of the industrial 
sector of cabinet construction. Thus, all interested parties are able to raise 
public awareness of their companies and products and present their solti-
ons to a broad target group. Interested? We welcome you to join us in the 
world of switch cabinet construction. We hope you enjoy our editorial ca-
lendar and we wish you a successful media planning for 2020! 
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1 (Feb) 
 
Issue and 
Deadlines Industry Focus

Cabinets 
and Housing

Energy and 
Sub Distribution

Tools/ 
Measurement Components

Software Tools/ 
Workflow and 
Processes

Workshop/ 
Equipment/ 
Accessory Exhibitions and 

Events
Date of Publication: 
27.02.2020 
 
Advertisement 
Deadline: 
13.02.2020 
 
Editorial Deadline: 
30.01.2020 

Switchboards for 
Building Technology, 
Infrastructure and 
Power Supply 
 

Cabinets and  
Housing 
with Market Overview 

Light+Building News

Switches, Relays, 
Contactors 
with Market Report 

Power Supply 
Systems

Sheet Metal Forming 
Skinning 

Busbar Systems 
EMC Protection 
Surge Protection

Total Cost of  
Ownership

Workplace Lighting 

Metal Plate Marking Frankfurt, 
08.03 − 13.03.2020 

 
 

Cologne, 
17.03. − 19.03.2020 

 
 
 

Friedrichshafen, 
04.03. − 05.03.2020Market Overviews / 

Market Reports
Switch Cabinets + Housing 
Switches, Relays, Contactors

2 (Mar) 
 
Issue and 
Deadlines Industry Focus

Cabinets 
and Housing

Energy and 
Sub Distribution

Tools/ 
Measurement Components

Software Tools/ 
Workflow and 
Processes

Workshop/ 
Equipment/ 
Accessory Exhibitions and 

Events
Date of Publication: 
31.03.2020 
 
Advertisement 
Deadline: 
17.03.2020 
 
Editorial Deadline: 
03.03.2020

Switchboards for 
Process Technology 
Special Topic: 
Switchboards for 
Medium Voltag 
Technology

Hannover Messe 
News 
Switch Air 
Conditioning

Bay Distributors 
Energy Monitoring 

Crimping Tools 
Multimeters 
with Market Overview 
 

Control and 
Signalling Devices 
Interface  
Technology, 
Plug Connectors 
Fire Protection 
Switches

Benchmark and KPI 
CAD/CAE- and  
Engineering-Tools

Workwear and 
Protective Clothing  
with Market Report 

Industrial Safety
 

Hanover,  
20.04. − 24.04.2020 

 
 
 

Essen,  
27.05. − 28.05.2020 

Market Overviews / 

Market Reports
Multimeters  
Workwear and Protective Clothing

T Trade Journal 
Deadlines and Editorial Calendar
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3 (May) 
 
Issue 
and Deadlines Industry Focus

Cabinets 
and Housing

Energy and 
Sub Distribution

Tools/ 
Measurement Components

Software Tools/ 
Workflow and 
Processes

Workshop/ 
Equipment/ 
Accessory Exhibitions and 

Events
Date of Publication: 
26.05.2020 
 
Advertisement 
Deadline: 
11.05.2020 
 
Editorial Deadline: 
27.04.2020

Switchboards for the 
Food and Beverage 
Industry 

Pressure Compen-
sation Components 
Cabinets and Hou-
sing made of Plastic

Terminal Blocks 
with Market Overview 

Distribution Panels

Infrared Measure-
ment Devices and 
Thermography 
with Market Overview 

Cables, Wires, LWL 
Implementation 
Systems 
EMC Protection

Technical Trainings Tool Cabinets 
Labelling 
Technology

Frankfurt,  
17.06. − 18.06.2020 

Munich, 
24.06. − 25.06.2020

Market Overviews / 

Market Reports
Terminal Blocks 
Infrared Measurement Devices and Thermography

4 (Jun) 
 
Issue 
and Deadlines Industry Focus

Cabinets 
and Housing

Energy and 
Sub Distribution

Tools/ 
Measurement Components

Software Tools/ 
Workflow and 
Processes

Workshop/ 
Equipment/ 
Accessory Exhibitions and 

Events
Date of Publication: 
30.06.2020 
 
Advertisement 
Deadline: 
16.06.2020 
 
Editorial Deadline: 
02.06.2020

Switchboards for 
Traffic Engineering 
Special Topic: 
Digitization in switch-
gear construction – 
potential for higher 
added value

Sub Distribution 
Mounting Rails

Power Supplies 
with Market Overview 

Counter Panels

Tools 
with Market Report 

Fully automatic 
Machining Centres 

Surge Protection 
Converters and 
Transformers

Prefabrication/ 
Preassembling

Cable Packaging 
Sealing

Market Overviews / 

Market Reports
Power Supplies 
Tools

T Trade Journal 
Deadlines and Editorial Calendar
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5 (Sep) 
 
Issue 
and Deadlines Industry Focus

Cabinets 
and Housing

Energy and 
Sub Distribution

Tools/ 
Measurement Components

Software Tools/ 
Workflow and 
Processes

Workshop/ 
Equipment/ 
Accessory Exhibitions and 

Events
Date of Publication: 
09.09.2020 
 
Advertisement 
Deadline: 
26.08.2020 
 
Editorial Deadline: 
12.08.2020 

Solutions for 
Information  
Technology and 
Data Centers

EMC appropriate 
Switchboard 
Construction 
Cabinets and 
Enclosures made of 
Sheet Steel 

Relays 
Slide-in Modules

Laser Cutting 
ESD Pliers 
Inspection Technology 
for Switchboard 
Systems

Lightning and Arc 
Fault Protection 
Cable Ducts

Product Lifecycle  
Management

Labelling Systems 
with Market Overview 

Workwear and 
Protective Clothing

 
  
 

Essen,  
22.09. − 25.09.2020 

 
 
 

Chemnitz,  
23.09. − 24.09.2020 
 

Market Overviews / 

Market Reports
Labelling Systems

6 (Oct) 
 
Issue 
and Deadlines Industry Focus

Cabinets 
and Housing

Energy and 
Sub Distribution

Tools/ 
Measurement Components

Software Tools/ 
Workflow and 
Processes

Workshop/ 
Equipment/ 
Accessory Exhibitions and 

Events
Date of Publication: 
12.10.2020 
 
Advertisement 
Deadline: 
28.09.2020 
 
Editorial Deadline: 
14.09.2020

Special Topic: 
Standard-compliant 
Design, Manufacture 
and Testing of 
Switchgears 

Air Conditioning 
Solutions for the 
Switch Cabinet 
Retrofit of existing 
Switchgear Systems

Energy Meters 
Joining Technology

Thermal Imaging 
Cameras 
Solutions for 
Cable Assembly

Surge Protection 
with Market Trend 

Fastening Systems/ 
Fastening Technology

CAD/CAE- and 
Engineering-Tools 
with Market Overview 

Installation Devices 
and Material

  
Berlin,  
03.11. − 05.11.2020 

 
 

Hamburg, 
19.11. − 21.11.2020 
 
 
 
Nuremberg,  
24.11. − 26.11.2020

Market Overviews / 

Market Reports
Surge Protection 
CAD/CAE and Engineering Tools

T Trade Journal 
Deadlines and Editorial Calendar
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7 (Nov)  
Issue 
and Deadlines Industry Focus

Cabinets 
and Housing

Energy and 
Sub Distribution

Tools/ 
Measurement Components

Software Tools/ 
Workflow and 
Processes

Workshop/ 
Equipment/ 
Accessory Exhibitions and 

Events
Date of Publication: 
12.11.2020 
 
Advertisement 
Deadline: 
29.10.2020 
 
Editorial Deadline: 
15.10.2020 

News on SPS 
Condition Monitoring

Fire Protection 
Switches 
Busbars

Circular Cutters 
Portable Measure-
ment Devices

Cable Glands  
and Ducts 
with Market Overview 

EMC Protection

Employee Trainings 
Industry 4.0- 
compliant switchgear 
planning 

Tool Cart 
Industrial Safety

Special Issue: STEUERSCHRÄNKE for general Mechanical Engineering  
- Controls (with Market Overview)                            - Frequency Converters (with Market Overview) 
- HMI (with Market Overview)                                   - Circuit Breakers and Motor Protection Switch (with Market Overview)

Market Overviews / 

Market Reports
Cable Glands and Ducts

Trade Journal 
Deadlines and Editorial CalendarT

Seite 8

Messe

Vorschau 
SPS IPC Drives 2018

November 2018  |  www.schaltschrankbau-magazin.de

Seite 16

Roundtable

Datennutzung mit
AutomationML

Seite 26

Seifert Systems

Kühlung von Schalt-
und Steuertechnik

Seite 31

Marktübersicht

Frequenzumrichter

Verschlusstechnik
mit System

SONDERHEFT
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SCHALTSCHRANKBAU

Cabinet and Switchgear Construction

Newsletter

25 Issues
55.000 Contacts

Website

87.000 Visits

Trade Journal

7 Issues 
137.000 Contacts

279.000 Contacts

inVISION
Machine Vision, Embedded Vision, Metrology

Newsletter

92 Issues 
244.000 Contacts

Website

71.000 Visits

Trade Journal & eMagazin

6 / 9 Issues 
130.000 Contacts

454.000 Contacts

SPS-MAGAZIN
Automation Technology

2 Newsletter

100 Issues 
560.000 Contacts

Website

189.000 Visits

Trade Journal

13 Issues 
319.000 Contacts

1.291.000 Contacts
IT&Production
Production, IT and Software

Newsletter

50 Issues
197.000 Contacts

Website

273.000 Visits

Trade Journal

10 Issues 
225.000 Contacts

800.000 Contacts

IoT-DESIGN
Smart Systems for the Internet of Things

Newsletter

25 Issues
67.000 Contacts

Website

29.000 Visits

Trade Journal

4 Issues 
26.000 Contacts

122.000 Contacts

ROBOTIK UND PRODUKTION
Integration, Applications, Solutions

Newsletter

30 Issues 
76.000 Contacts

Website

68.000 Visits

Trade Journal

6 Issues 
101.000 Contacts

245.000 Contacts

GEBÄUDEDIGITAL
Electrical Installation & Building Technology

Fachmagazine Newsletter WebsiteNewsletter

25 Issues 
95.000 Contacts

Website

51.000 Visits

Trade Journal

6 Issues 
115.000 Contacts

264.000 Contacts

contacts = cumulative contacts per year Timing: CW 49/2019

INDUSTRIAL 
COMMUNICATION JOURNAL

Ethernet, Wireless, Security

Trade Journal

4 Issues 
60.000 Contacts

Website

INDUSTRIAL
SAFETY NEWS
Newsletter

13 Issues
89.000 Contacts

INDUSTRIAL MANAGEMENT NEWS 
Technology, Work Environment, Society

Newsletter

25 Issues 
460.000 Contacts

Website 

24.000 Visits 

622.000 Contacts
  

Exhibition Issues

3 Issues 
73.000 Contacts

Social Media 

65.000 Visits
Twitter Impressions 

Website

INDUSTRIAL
SECURITY NEWS
Newsletter

12 Issues
127.000 Contacts

Social Media 

over 9.000 
Follower Linkedin

Social Media 

223.000 Visits
Twitter Impressions MEDIA BRANDS

reach more than

4,5 Mio.
contacts / year

Information Portal 

for the Industry 

The News App

for the Industry

1.300 Downloads

Social Media 

106.000 Visits
Twitter Impressions 

148.000 Visits

Smarte Systeme für das Internet of Things

INDUSTRIAL AI 

DER MASCHINENBAU

Products, Processes, Society

Workflows, Technology, Work Environment, Methods, Tools

Website (since 2019)

24.000 Visits

 DER MASCHINENBAU
  

TECHNIK // ARBEITSWELT // GESELLSCHAFT

Anlagenbau, Industrie und Gebäude

SCHALTSCHRANKBAU
Methoden - Komponenten - Workflow
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1  Advertising formats and prices: (All prices shall be subject to the applicable VAT rate.)

P

Format   
Width x Height

b/w 2c 3c 4cPrint Space Bleed (plus 3mm 
trim on eacht side)

Front Page – – – – € 7,120.00

Cover Pages 210mm x 297mm – € 5,450.00 € 6,050.00 € 6,320.00 € 6,650.00

1/1 Page 185mm x 270mm 210mm x 297mm € 4,620.00 € 5,220.00 € 5,490.00 € 5,820.00

1/2 Junior (DIN A5) 140mm x 190mm 148mm x 210mm € 2,800.00 € 3,210.00 € 3,450.00 € 3,750.00

1/2 Page vertical 90mm x 270mm 105mm x 297mm € 2,230.00 € 2,640.00 € 2,880.00 € 3,180.00

1/2 Page horizontal 185mm x 130mm 210mm x 148mm € 2,230.00 € 2,640.00 € 2,880.00 € 3,180.00

1/3 Page vertical 60mm x 270mm 70mm x 297mm € 1,910.00 € 2,230.00 € 2,385.00 € 2,740.00

1/3 Page horizontal 185mm x 90mm 210mm x 100mm € 1,910.00 € 2,230.00 € 2,385.00 € 2,740.00

1/4 Page 90mm x 130mm 105mm x 148mm € 1,560.00 € 1,830.00 € 1,980.00 € 2,210.00

1/4 Page vertical 45mm x 270mm 52mm x 297mm € 1,560.00 € 1,830.00 € 1,980.00 € 2,210.00

1/4 Page horizontal 185mm x 65mm 210mm x 74mm € 1,560.00 € 1,830.00 € 1,980.00 € 2,210.00

1/8 Page 90mm x 65mm 105mm x 74mm €    790.00 €    990.00 € 1,090.00 € 1,240.00

1/8 Page vertical 45mm x 130mm 52mm x 148mm €    790.00 €    990.00 € 1,090.00 € 1,240.00

1/8 Page horizontal 185mm x 30mm 210mm x 39mm €    790.00 €    990.00 € 1,090.00 € 1,240.00

SCHALTSCHRANKBAUTrade Journal 
Price List, valid from 01.01.2020
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2  Surcharges:                                   Coloured advertisements are printed according to Euroscale. 
                                                            Alternative colours are regarded as special colours.  

    Front Page:                                     Upon request 
    Placement:                                      Extra charge of 15% on the 4c price on binding and confirmed placements. 
    Colour Surcharge:                          Non-discountable 
    Format Surcharges:                        For special placements there is a 15% surcharge on the 4c-price 
                                                            for following formats: table of contents, editorial 
                                                            For advertisements over binding and gutter bleed there ist a 15%  
                                                            surcharge on the basic price. 
    VAT:                                                 All prices are subject to VAT at the statutory rate. 
 
3  Discounts:                              For orders accepted within one insertion year 

     
    Agency Discount:                            15% 
4 Job Ads:                                   On job ads we grant a discount of 15% on the particular basic price. 
 
5  Special Advertising:                  
    Bound Inserts:                                 Delivery Quantity: 20,300 copies 
                                                            Delivery Details: see ‘Technical Data’ on page 15 
                                                            80−135g/m²       2 Pages                           € 4,950.00 
                                                                                      4 Pages                           € 7,350.00 
                                                                                      8 Pages                           € 11,350.00 
                                                                                      more than 8 pages upon request 
                                                            136−170g/m²     20% Surcharge on basic price 
                                                            from 170g/m²     25% Surcharge on basic price 

Colour Surcharges 1/1 p. 1/2 p. 1/3 p. 1/4 p. 1/8 p.
2-coloured € 600.00 € 410.00 € 320.00 € 270.00 € 200.00
3-coloured € 870.00 € 650.00 € 475.00 € 420.00 € 300.00
4-coloured € 1,200.00 € 950.00 € 830.00 € 650.00 € 450.00
Special Colour € 800.00 € 680.00 € 680.00 € 680.00 € 680.00

P SCHALTSCHRANKBAUTrade Journal 
Price List, valid from 01.01.2020

    Loose Inserts:                                  Delivery Quantity: 20,300 copies 
                                                            Delivery Details: see ‘Technical Data’ on page 16
                                                                                      Full Supplement              1,000 copies each 
                                                            up to 25g                    € 5,430.00             € 277.00 
                                                            up to 50g                    € 7,300.00             € 372.00 
                                                            above 50g                  upon request          upon request   

    Post Cards/Samples:                      Delivery Quantity: 20,300 copies 
                                                            Delivery Detail: see ‘Technical Data’ on page 17 
                                                            Fixed Inserts up to 5g (without gluing)      € 100.00 ‰  
                                                            Mechanical bonding                                  €   90.00 ‰  
                                                            Manual bonding                                        Upon request 
 
6  Contact: Markus Lehnert, Advertisement Management 
                                                            Phone: +49 6421 3086-594 
                                                            mlehnert@tedo-verlag.de 
 
7  Terms of payment/Bank Account Data: 
    Payment is possible within 14 days of the invoice date. For payments received within 8 days we grant 
    a discount of 2%. 
 
    Sparkasse Marburg-Biedenkopf: Postbank Frankfurt/Main: 
    Bank Code 533 500 00, Acc. No. 1037 305 320 Bank Code 500 100 60, Acc. No. 517 030-603 
    IBAN: DE83 5335 0000 1037 3053 20 IBAN: DE51 5001 0060 0517 0306 03 
    SWIFT-BIC: HELADEF1MAR SWIFT-BIC: PBNKDEFF

Frequency: 3 x 5% 6 x 10% 9 x 15% 12 x 20%
Quantity: 2 pages 5% 4 pages 10% 8 pages 15% 12 pages 20%
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1  Trade Journal: DIN A4 210mm x 297mm (width x height) 
Print Space: 185mm x 270mm (width x height) 

 
2  Printing Process: Offset: printing colours in Euroscale for offset according to 

ISO12647-2, adhesive binding 
 
3 Delivery: Electronically via E-Mail to: 

Michaela Preiß, Ad Disposition/Planning 
Phone: +49 6421 3086-444 
E-mail: mpreiss@tedo-verlag.de 

 
4  Printing Data: High-Res-PDF, EPS (fonts converted into paths or embedded) TIF 

(Resolution 300dpi for image width to be printed) 
 
5  Colours: When printing in four colours we use Cyan, Magenta, Yellow, Black 

(CMYK) as defined according to the Euro scale. It is absolutely ne-
cessary to select this color space within the respective program. 
Attention:  
RGB colours or spot colours may only be used after consultation with 
the publisher. 

 
6  Proof: A 1:1 printout is absolutely necessary to check a delivered Ad. When 

printing colored advertisements a binding proof/printout is required to 
assure the authenticity of colours. Without these documents, no lia-
bility or warranty can be assumed for all defects. Furthermore the pu-
blisher cannot assume any guarantee for colour deviations due to 
different types of paper (proof). The same applies to deviations that 
vary within the tolerance of industrial color printing or as a result of 
the offset process.  

 

7 Image Formats: TIF, JPEG, EPS (with embedded fonts) 
 
8  Output Profile: ISO Coated v2 (ECI) / FOGRA39 (ISO12647-2:2004) 
 
9  Return: Material is only returned upon special request by the customer. Sto-

rage obligation ends three months after the advertisement has been 
published. 

 
10  Warranty: Only data existing on the data carrier can be exposed. The publisher 

assumes no liability for deviances in texts, illustrations and especially 
in colors. Misexposures effected by incomplete information are char-
ged by expenditure. Positive patterns being sent must be digitised 
and the customer is charged seperately for the additional work. 

 
11  Contact: Ad Disposition/Planning  

E-mail: anzeigen@tedo-verlag.de

F SCHALTSCHRANKBAUTrade Journal 
Sizes and Technical Data



14 F SCHALTSCHRANKBAUTrade Journal 
Sizes and Technical Data

Format Print Space Format in Bleed

Junior Page 
140mm x 190mm

1/1 Page                     
185mm x 270mm 

1/2 Page vertical 
90mm x 270mm

1/2 Page horizontal 
185mm x 130mm 1/2 Page vertical 

105mm x 297mm 

1/3 Page horizontal 
210mm x 100mm 

1/4 Page vertical 
52mm x 297mm 
1/4 Page horizontal 
210mm x 74mm 
1/4 Page  
105mm x 148mm 

Junior Page 
148mm x 210mm

1/1 Page 
210mm x 297mm

1/3 Page vertical 
60mm x 270mm 

1/3 Page horizontal 
185mm x 90mm

1/8 Page 
90mm x 65mm

1/4 Page vertical 
45mm x 270mm 

1/4 Page 
90mm x 130mm 1/8 Page vertical 

52mm x 148mm

1/8 Page horizontal 
210mm x 39mm

1/2 Page horizontal 
210mm x 148mm

1/8 Page 
105mm x 74mm

1/4 Page horizontal 
185mm x 65mm 

1/8 Page horizontal 
185mm x 30mm

1/8 Page vertical 
45mm x 130mm 

1/3 Page vertical 
70mm x 297mm 

Attention: Please add 3mm 

on each side for trim on all 

formats in bleed!
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Bound Inserts: Before the order is accepted and confirmed, we require a copy of a binding sample with 
an indication of size and weight. The bound-in supplements are to be delivered without 
cuttings on the bleeds, multisheet bound-in supplements or those with flaps are to be 
delivered folded. The front page of the bound-in supplements needs to be marked. Pla-
cing between two parts of one sheet of paper. Multipage bound-in supplements neet to 
be delivered folded and in uncut format. Cut pages, also within the gutter, need a 5mm 
trim per cut page.

   Minimal Size:                        147mm x 210mm 
   Maximum Size:                     210mm x 297mm 
   Minimal Weight:                   for products with 4 pages 115g/m²

3mm milled edge 5mm trim
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1  Loose Inserts: Before the order is accepted and confirmed we require a copy of a binding sample 
with indicators of size and weight. We need the inserts trimmed and clinched as final 
products. 

 
 

 
 
2  Bound Inserts: Mechanical gluing: Glued edge is fixed parallel to the flange, at least 1cm to maximum 

6cm from the flange. Folded items have to be closed at the flange. Positioning upon 
request. 

 
We additionally charge affixed postcards, product samples on bound inserts or full-
paged advertisements. Before the order is accepted and confirmed, we require a 
copy of a binding sample with an indication of size and weight. 

 
 

 
 
 
 
 
 
 

Delivery: The delivery of any bound-in inserts and fixed inserts always requires a delivery 
note. To guarantee an unobstructed production, please fix a sample of the con-
tent on the pallet’s outside. Please, send an additional sample to the publisher. 

 
Delivery Quantity: 20,300 copies 
 
Delivery Address: The delivery address for bound-in inserts and any supplements will be given to 

you with the confirmation. 
 
Delivery Deadline: The printing material deadline is the material delivery deadline for the issue (see 

‘Editorial Calendar’ on p. 6). 
 
3  Contact: Markus Lehnert, Advertising Management 

Phone: +49 6421 3086-594 
E-mail: mlehnert@tedo-verlag.de

                  Minimal Size:                         100mm x 210mm  
                  Maximum Size:                      205mm x 290mm 
                  Minimal Weight:                     115g/m²  
                  Maximum Weight:                 upon request 
                  Placement:                             undefined

                                                          Minimal Size:                         105mm x 147mm 
                                                                       Maximum Size:                      148mm x 190mm 
                                                                       Minimal Weight:                     160g/m²

F SCHALTSCHRANKBAULoose and Bound Inserts 

Sizes and Technical Data
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1 Special Advertising Formats: 
 

 

 

 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
2  Preise für Sonderwerbeformen: Preise für die Sonderwerbeformen erhalten Sie auf Anfrage 
 

CD-ROM

Flap

Sample

Gatefolder

4  Price List Special Print:

2 Pages, 4 Colours, 135g/m2

Circulat. 500 1,000 2,000 5,000 10,000

Price € 760.00 € 800.00 € 945.00 € 1,310.00 € 1,750.00

4 Pages, 4 Colours, 135g/m2

Circulat. 500 1,000 2,000 5,000 10,000

Price € 895.00 € 945.00 € 1,180.00 € 1,930.00 € 2,940.00

6  PDF (72dpi): If you would like to use your technical paper after publication 
for online use, we are happy to create a free low resolution 
PDF. 

7  Contact: Markus Lehnert, Advertisement Manager 
                         Phone: +49 6421 3086-594 
                         E-mail: mlehnert@tedo-verlag.de 

5  Printing License: If you want to reprint a paper after publication in the 
SCHALTSCHRANKBAU on your own, you can purchase a  
reprinting license.

Incl. a high-resolution PDF file (plus 19% VAT).
3  Special print: Reprinting technical papers is a flexible and inexpensive possi-

bility to connect your product and brand message with the cre-
dibility and excellent reputation of SCHALTSCHRANKBAU.

We take care of printing and creating an electronic file for your 
internet presence.

Reprinting License
Copies up to 1,000 
Price € 400,00

*all prices plus 19% VAT.

Special Advertising 

Sizes and Technical DataF

Anlagenbau, Industrie und Gebäude

SCHALTSCHRANKBAU
Methoden - Komponenten - Workflow

Seite 28

Schwerpunkt

Planen, Messen,

Prüfen, Normen

Verschlusstechnik
mit System

Titelbild: GMC-I Messtechnik GmbH

Schwerpunkt
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Seite 46

ABB

Retrofit-Kit für Kom-

paktleistungsschalter

Seite 60

Marktübersicht
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Engineering-Tools

Seite 65
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Titelbild: Sedotec GmbH & Co. KG

Seite 5
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in Kupfer
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Seite 11
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1  Brief Description: Present your company briefly and concisely on a 1/2 page or a 1/1 page 
with your company image and logo.  

 
2  Price: 1/1 Page, 4c € 5,240.00 

1/2 Page, 4c € 3,560.00 
                                                          All prices plus 19% VAT. 
 
3  Therefore we need:          •   Contact Data 

    (everything important: phone, fax, web address, e-mail) 
•   Digitised logo as eps file 
•   Product image – with a resolution of 300dpi 
•   Text about your company in Word or other text files, 
    RTF formats are also possible 
    1/2 page with approx. 1,400 characters 
    1/1 page with approx. 2,800 characters 

 
Our graphics department will take care of the design of your portrait 
(included in the price). 

 
4  Contact: Heiko Hartmann, Team Leader Media Consultant 

Phone: +49 6421 3086-511 
E-Mail: hhartmann@tedo-verlag.de 

Company Profile 

Prices, Formats and Technical DataF

Bild: XXX

Musterfirma GmbH 
Musterstraße 1 
D-12345 Muster 
Tel. +49 1234 5678-9 
Fax +49 1234 5678-10 
info@muster.de | www.muster.de 

Zothecas fermentet tremulus ossifragi 

ut saetosus rures deciperet saburre. Optimus parsimonia umbraculi 
satis libere praemuniet adfabilis syrtes, iam saburre fermentet pre-
tosius catelli, etiam utilitas matrimonii frugaliter deciperet gulosus 
agricolae, iam lascivius concubine vix fortiter conubium santet bel-
lus fiducias. Augustus vocificat concubine. Quadrupei suffragarit  

Fragilis zothecas libere 
circumgrediet perspicax cathedras. Parsimonia matrimonii ampu-
tat verecundus agricolae. Adlaudabilis saburre conubium santet 
chirographi. Aegre saetosus rures divinus amputat adlaudabilis zo-
thecas. Concubine imputat syrtes. Perspicax oratori corrumperet 
ossifragi. Tremulus apparatus bellis adquireret fiducias, quamquam 
Pompeii insectat saburre. Suis vocificat quinquennalis chirographi. 
Bellus saburre adquireret syrtes, etiam saburre suffragarit oratori, 
quamquam fiducias frugaliter miscere ossifragi, iam apparatus bel-
lis vocificat ossifragi, etiam quadrupei adquireret pessimus parsi 

Syrtes divinus suffragarit 
saburre, semper incredibiliter lascivius syrtes vocificat Aquae Sulis, 
quamquam catelli circumgrediet Augustus. Verecundus agricolae 
insectat fiducias, et Pompeii neglegenter miscere satis parsimonia 
umbraculi. Plane adlaudabilis quadrupei frugaliter corrumperet ver-
ecundus matrimonii. Aquae Sulis imputat aegPompeii lucide fer-
mentet vix gulosus umbraculi. re saetosus rures divinus amputat 
adlaudabilis zothecas. Concubine imputat syrtes. Perspicax oratori 
corrumperet ossifragi. Tremulus apparatus bellis adquireret fidu-
cias, quamquam Pompeii insectat saburre.Suis vocificat quinquen-
nalis chirographi. Bellus saburre adquireret syrtes, etiam saburre 
suffragarit oratori, quamquam fiducias frugaliter miscere ossifragi, 
iam apparatus bellis vocificat ossifragi, etiam quadrupei adquireret 
pessimus parsimonia rures.sifragi, etiam quadrupei adquireret pes-
simus parsimonia rures. sifragi, etiam quadrupei adquireret.

LOGO
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Size:       81mm x 70mm 
Resolution: 300dpi

(Max.1,900 characters)

LOGO
Musterfirma GmbH 
Musterstraße 1 
D-12345 Muster 
Tel. +49 1234 5678-9 
Fax +49 1234 5678-10 
info@muster.de | www.muster.de 

Zothecas fermentet tremulus ossifragi 

ut saetosus rures deciperet saburre. Optimus parsimonia umbraculi 
satis libere praemuniet adfabilis syrtes, iam saburre fermentet pre-
tosius catelli, etiam utilitas matrimonii frugaliter deciperet gulosus 
agricolae, iam lascivius concubine vix fortiter conubium santet bellus 
fiducias. Augustus vocificat concubine. Quadrupei suffragarit  

Fragilis zothecas libere 
circumgrediet perspicax cathedras. Parsimonia matrimonii amputat 
verecundus agricolae. Adlaudabilis saburre conubium santet chiro-
graphi. Aegre saetosus rures divinus amputat adlaudabilis zothecas. 
Concubine imputat syrtes. Perspicax oratori corrumperet ossifragi. 
Tremulus apparatus bellis adquireret fiducias, quamquam Pompeii 
insectat saburre. Suis vocificat quinquennalis chirographi. Bellus sa-
burre adquireret syrtes, etiam saburre suffragarit oratori, quamquam 
fiducias frugaliter miscere ossifragi, iam apparatus bellis vocificat 
ossifragi, etiam quadrupei adquireret pessimus parsimonia rures. 

Syrtes divinus suffragarit 
saburre, semper incredibiliter lascivius syrtes vocificat Aquae Sulis, 
quamquam catelli circumgrediet Augustus. Verecundus agricolae in-
sectat fiducias, et Pompeii neglegenter miscere satis parsimonia um-
braculi. Plane adlaudabilis quadrupei frugaliter corrumperet verecun-
dus matrimonii. Aquae Sulis imputat aegPompeii lucide fermentet 
vix gulosus umbraculi. re saetosus rures divinus amputat adlaudabi-
lis zothecas. Concubine imputat syrtes. Perspicax oratori corrumpe-
ret ossifragi. Tremulus apparatus bellis adquireret fiducias, quam-
quam Pompeii insectat saburre.Suis vocificat quinquennalis chiro-
graphi. Bellus saburre adquireret syrtes, etiam saburre suffragarit 
oratori, quamquam fiducias frugaliter miscere ossifragi, iam appara-
tus bellis vocificat ossifragi, etiam quadrupei adquireret pessimus 
parsimonia rures.sifragi, etiam quadrupei adquireret pessimus par-
simonia rures. sifragi, etiam quadrupei adquireret pessimus parsi-

monia rures.sifragi, etiam quadruOctavius neglegenter miscere 
tremulus suis. Medusa agnascor saburre. Syrtes vocificat satis quin-
quennalis cathedras.us ossifragi adquireret rures, utcunque fragilis 
agricolae conubium santet quinquennalis matrimonii. Suis fermentet 
chirographi. Fragilis syrtes aegre fortiter amputat chirographi. Suis 
senesceret matrimonii.cathedras.us ossifragi adquireret rures, utcun-
que fragilis agricolae conubium santet quinquennalis matrimonii. 
Suis fermentet chirographi.  

ut saetosus rures deciperet saburre 
Optimus parsimonia umbraculi satis libere praemuniet adfabilis syr-
tes, iam saburre fermentet pretosius catelli, etiam utilitas matrimonii 
frugaliter deciperet gulosus agricolae, iam lascivius concubine vix 
fortiter conubium santet bellus fiducias. Augustus vocificat concu-
bine. Quadrupei suffragarit saburre.re saetosus rures divinus ampu-
tat adlaudabilis zothecas. Concubine imputat syrtes. Perspicax ora-
tori corrumperet ossifragi. Tremulus apparatus bellis adquireret fidu-
cias, quamquam Pompeii insectat saburre.Suis vocificat quinquen-
nalis chirographi. Bellus saburre adquireret syrtes, etiam saburre suf-
fragarit oratori, quamquam fiducias frugaliter miscere ossifragi, iam 
apparatus bellis vocificat ossifragi, etiam quadrupei adquireret pes-
simus parsimonia rures. 

Fragilis zothecas libere 
circumgrediet perspicax cathedras. Parsimonia matrimonii amputat 
verecundus agricolae. Adlaudabilis saburre conubium santet chiro-
graphi. Aegre saetosus rures divinus amputat adlaudabilis zothecas. 
Concubine imputat syrtes. Perspicax oratori corrumperet ossifragi. 
Tremulus apparatus bellis adquireret fiducias, quamquam Pompeii 
insectat saburre.Suis vocificat quinquennalis chirographi. Bellus sa-
burre adquireret syrtes, etiam saburre suffragarit oratori, quamquam 
fiducias frugaliter miscere ossifragi, iam apparatus bellis vocificat 
ossifragi, etiam quadrupei adquireret pessimus parsimonia rures. 

Syrtes divinus suffragarit 
saburre, semper incredibiliter lascivius syrtes vocificat Aquae Sulis, 
quamquam catelli circumgrediet Augustus. Verecundus agricolae in-
sectat fiducias, et Pompeii neglegenter miscere satis parsimonia um-
braculi. Plane adlaudabilis quadrupei frugaliter corrumperet verecun-
dus matrimonii. Aquae Sulis imputat aegPompeii lucide fermentet 
vix gulosus umbraculi. dus matrimonii. Aqdus matrimonii. Aquae 
Sulis imputat aegPompeii lucide fermentet vix gulosus umbraculi. 
dus matrimonii. Aquae Sulis imputat aegPompeii lucide 
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Size:       170mm x 70mm 
Resolution: 300dpi

(Max. 4,400 characters)

Example 1/1 pageExample 1/2 page



1  Inner Cover: Advertise in a precise and target-oriented way in your topic area 

2  Brief Description: With the format Inner Cover SCHALTSCHRANKBAU offers a special form of 
advertisement. You open one of the regular sections with your advertisement 
and can emphasize your special position in the industry. This enables you to 
create an even more specific awareness in the consciousness of the readers. 
The format Inner Cover contains the following elements for your crossmedia 
communication: 

 
1   Your inner cover in the relevant section 
2   Introductory technical article (Topic in consultation with our editors)  
3   Publication of your article as a teaser in the SCHALTSCHRANKBAU 
    Newsletter 
4   Publication of your article on www.schaltschrankbau-magazin.de 
Topics: 
• Cabinets and Housing                  • Planning and Software Tools 
• Energy and Sub Distribution         • Workflow and Processes 
• Tools and Measurement               • Workshop/Equipment/Accessory 
• Components 
 

3  Format: Inner Cover Image: 210 x 180mm (plus 3mm bleed on each side) 
 
4  Data Formats: Technical Article: Text with approx. 8,000 characters, Logo, 

Images as PDF, JPEG, TIF with 300dpi 
 
5  Price: € 4,780.00 (plus VAT)

19 F SCHALTSCHRANKBAUInner Cover 

Prices, Formats and Technical Data
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Komponenten  | Zuverlässiger Schutz für kommerzielle Photovoltaik-Anlagen

Überstrom- und  
Überspannungsschutz 

Die Mersen HelioProtection HP15NH3L 
Photovoltaik 1.500V DC Sicherungsserie 
wurde speziell für die Absicherung von 
PV-Systemen entwickelt. Es handelt sich 
um Sicherungen des Typs gPV. Siche-
rungseinsätze und Sicherungsgeräte 
wurden den neuesten Industrienormen 
entsprechend für den Einsatz in Photo-
voltaikanwendungen gestestet und zer-
tifiziert.  Sie erfüllen IEC60269 und UL 
2579 Vorgaben für eine weltweite Zulas-
sung. Ihre Bauweise sorgt durch geringe 
Leistungsverluste und hohes Ausschalt-
vermögen für höchste Zuverlässigkeit 
und einen guten Wirkungsgrad. Kompo-
nenten der Anlagen mit höherem Span-
nungsniveau benötigen auch spezielle 
Blitz- und Überspannungsschutzgeräte 
mit Nennspannungen bis 1.000V Wech-
selspannung (Effektivwert) und 1.500V 
Gleichspannung, welche die Anlagen 
gegen indirekte und direkte Auswirkun-
gen von Blitzeinschlägen und anderen 
transienten Überspannungen schüt-
zen. Die HelioProtection Surge-Trap Blitz- 

und Überspannungsschutzge-
räte werden auf der DC- und AC-
Seite von Zentral- und String-
wechselrichtern, Combiner-
Boxen und zum Schutz der 

Signale von Mess- und 
Kommunikationseinrich-
tungen verwendet. Es 
hängt von der Art der PV-
Anlage ab, welche Belas-
tung durch Blitzschläge 
und atmosphärische Entla-
dungen auftreten kön-
nen.  Je nach Installation 
der PV-Anlage ist es sinn-
voll, anstelle von Typ-2-Ab-
leitern (indirekte Belastung 

8/20 μs), z.B. Surge-Trap STP 
T2 40K 1.000V YPV M, Kombi-
ableiter Typ 1+2 (direkter Blitz-
einschlag 10/350 μs), z.B. 
STPT12-5K1.000V-YPVM, ein-
zusetzen. Dies erhöht die Le-
bensdauer der Überspannungs-

neratorleistung angeschlossen wer-
den*. Damit wird eine bessere Ausnut-
zung des Wechselrichters und eine 
kontinuierlichere Energieeinspeisung 
erreicht. Beispiele sind der Sunny Cen-
tral 2.500EV ‘Extended Voltage’ = PV-
Systeme mit einer zulässigen Leerlauf-
spannung von 1.500V DC, 2.750EV und 
3.000EV (von 2.500kVA bis 3.000kVA). 
Es ist eine DC-seitige Kopplung von •
Batterien möglich, die ein Laden der 
Batterien ohne den Einsatz weiterer 
Komponenten und damit ohne Um-
wandlungsverluste ermöglicht. Über-
schüssige Clipping Energie kann ge-
speichert und zu einem späteren Zeit-
punkt entnommen werden, um die 
Volllaststunden des Wechselrichters 
zu erhöhen. Hierzu werden bereits 
Systemlösungen angeboten, bei 
denen am Zentralwechselrichter bis 
zu 6 DC-Eingänge für Batterien ge-
nutzt werden können. 
Angaben von SMA. (Nennleistungs-•
verhältnis = DC Peak Leistung des 

PV-Generators/max. AC Ausgangs-
leistung des WR)  

 
Aus den oben genannten Gründen emp-
fiehlt SMA daher, auf eine Zentralwech-
selrichter-Lösung für PV-Kraftwerke zu 
setzen, wenn die Projektrahmenbedin-
gungen dies zulassen. Kostenreduzie-
rungen sind auch mit Stringwechselrich-
tern zu erreichen, wenn die Spannung er-
höht wird. Obwohl dezentrale Anlagenar-
chitekturen höhere Servicekosten, Lei-
tungsverluste und Investitionen hervor-
rufen, kann es Gründe für eine Projekt-
realisation mit Stringwechselrichtern 
geben. Beispiele sind ein sehr unebenes 
Gelände, eine kleinräumige Ausrichtung 
und Anlagenarchitektur oder die notwen-
dige Integration in verschiedene Gebäu-
deteile. Auch ein schwieriger Zugang mit 
schwer passierbaren Zufahrtswegen für 
Schwertransporte, ein Standort in sehr 
abgelegenen Regionen oder ein Mangel 
an qualifiziertem Servicepersonal vor Ort 
kann zu dieser Entscheidung führen. 

Bild: Mersen Deutschland Eggolsheim GmbH

Bild 3 | Mehrpoliges Überspannungsschutzgerät für die Montage auf DIN-Schienen, Typ 2 und Typ 1 + 2
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|  KomponentenZuverlässiger Schutz für kommerzielle Photovoltaik-Anlagen

Die überwiegende Anzahl der existieren-
den PV-Anlagen arbeitet auf der Gleich-
stromseite mit einer maximalen Leer-
laufspannung von 1.000V DC. Es sind 
aber Werte bis zu 1.500V DC möglich. 
Führende Anlagen- und Komponenten-
hersteller erwarten, dass sich für Neuin-
vestitionen in große kommerzielle Anla-
gen 1.500V DC durchsetzen wird. Eine 
erhöhte Systemspannung auf der DC-
Seite setzt voraus, dass die Module auch 
für 1.500V ausgelegt sind, viele haben 
eine maximale Systemspannung von 
1.000V. Ist diese Voraussetzung gege-
ben, können bei einem 40V-Modultyp 37 
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Bild 2 | Überspannungsschutz von Mersen auf DIN-Schienen 
für den AC-, DC- und Signalleitungsschutz 

Module in Reihe geschaltet werden. In 
diesem Fall erhöht sich die Leistung bei 
gleichem Strangstrom um 50 Prozent. 
Die höhere DC-Systemspannung hat ei-
nige klare Vorteile für den Investor und 
den Betreiber, stellt jedoch auch neue 
Anforderungen an die elektrische Aus-
rüstung, wie den Wechselrichter und die 
Überstrom- und Überspannungsschutz-
einrichtungen. Der Trend hin zu Leerlauf-
spannungen von 1.500V DC führt 
zwangsläufig auch zu höheren Nenn-
spannungen auf der AC-Seite (690V, ma-
ximal bis zu 800V), also sind auch dort 
entsprechend angepasste Schutzmaß-
nahmen notwendig. 

Die neuen Wechselrichter 

Grundsätzlich gelten die Effekte der Kos-
teneinsparungen durch längere PV-
Strings für PV-Systeme mit String- 
ebenso wie mit Zentralwechselrichtern. 
Durch die höhere Anzahl von Modulen 
pro String werden die benötigten Kabel-

querschnitte bei beiden Anlagentypen 
geringer. Außerdem führt eine höhere 
Wechselrichterleistung zwangsläufig zu 
einer spezifischen Reduzierung der be-
nötigten AC-Komponenten, wie dem MV-
Trafo und der Mittelspannungsschaltan-
lage. Zentralwechselrichter haben aber 
gegenüber Stringwechselrichtern einige 
entscheidende Vorteile: 
 

Bei gleicher Leistung werden spezi-•
fisch pro MW weniger Komponenten 
benötigt. Jede Komponente hat eine 
potentielle Ausfallwahrscheinlichkeit, 
eine verbreitete Maßeinheit hierfür ist 
die MTBF, die mittlere störungsfreie 
Zeit. Je länger MTBF ist, desto zuver-
lässiger ist das Produkt. Mit einer ge-
ringeren Anzahl von verbauten Kompo-
nenten steigt die Betriebssicherheit der 
Anlage insgesamt. 
Eine höhere Überlastfähigkeit. An eini-•
gen Zentralwechselrichtern von SMA 
kann durch eine spezielle Stack-Topo-
logie bis zu 250 Prozent mehr PV-Ge-
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Überstrom- und Überspannungsschutz  
für 1.500V DC PV-Systeme

Alle Normen und  
Anforderungen erfüllt
Die staatliche Förderung und die angestrebte Unabhängigkeit von traditioneller Energieerzeugung aus Kohle, Öl und 
Erdgas führen dazu, dass in einigen Industrie- und Schwellenländern Photovoltaik- und Windkraftanlagen schon heute 
die am stärksten wachsenden Energieträger sind. In Deutschland waren Ende 2017 PV Module mit einer Nennleistung 
von 43GWp installiert, die sich auf etwa 1,6Mio. Anlagen verteilen. Laut Solar Power Europe Association wird für 
2018 in Europa eine Zunahme von 45 Prozent angenommen und für 2019 sogar 58 Prozent vorhergesagt. Deutsch-
land, Frankreich und die Türkei sind hier die führenden Solarmärkte bis 2022.

SCHALTSCHRANKBAU 4 | 201926

Komponenten  | Zuverlässiger Schutz für kommerzielle Photovoltaik-Anlagen

Bild 1 | In diesem 280 MW-Solarkraftwerk in Kalifornien sind 127 SMA-Zentral-Wechselrichter Sunny Central 2200-US im Einsatz.

Anlagenbau, Industrie und Gebäude

SCHALTSCHRANKBAU
Methoden - Komponenten - Workflow

EP.MERSEN.COM

HELIOPROTECTION ® FÜR SOLARDACHANLAGEN

1000 VDC SCHUTZEINRICHTUNGEN FÜR PV-ANWENDUNGEN

Generatoranschlusskasten auf 
String- und Feldebene

gPV Sicherungseinsätze 
und Sicherungshalter

DC-Schalter Überspannungsschutzgeräte

Anschlusskasten auf der Gleichstromseite  
des Wechselrichters

Überspannungsschutzgeräte gPV NH-
Sicherungseinsätze

DC-Schalter

DC/AC-Wechselrichter
Flinke Sicherungen Stromschienen Kühlung

AC-Schalttafel
Überspannungsschutzgeräte, 

gPV-Sicherungen und NH-
Sicherungslastschaltgeräte

Netzanschlusskasten
Überspannungsschutzeinrichtungen Sicherungslasttrennschalter 

und Sicherungseinsätze

Alle Normen und  
Anforderungen erfüllt
Seite 26
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Am 1. Juli 1919 gründete Ernst Pflitsch in Mari-

enheide bei Gummersbach die ‘Elektrotechni-

sche Fabrik Ernst Pflitsch & Co.’. Auf den Tag 

genau 100 Jahre später feierte das seit 1938 in 

Hückeswagen an der Wupper ansässige Unter-

nehmen seinen runden Geburtstag. Rund 200 

Gäste hatten sich im Casino des Standorts 1 

versammelt: Vertreter aus Politik, Wirtschaft, 

Gesellschaft, aber auch langjährige Geschäfts-

partner des Spezialisten für Kabelverschrau-

bungen und Kabelkanäle, das in der vierten 

Generation von Ro-

land Lenzing und Ma-

thias Stendtke ge-

führt wird. Alle Fest-

redner hoben neben 

dem kontinuierlichen 

Firmenerfolg vor 

allem die große lokale 

Verbundenheit von 

Pflitsch mit Hückes-

wagen hervor. Neben 

der langjährigen Prä-

senz am Standort, 

manifestiere sich 

diese vor allem durch 

das außerordentliche 

soziale Engagement 
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Erfindungsreich!

Innovative und kundennahe 
Entwicklung von 

Energieverteilern

Systempartner für Energieverteiler • www.sedotec.de 

System für Niederspannungs-
Schaltanlagen von 630 bis 5.000 A

Franz Binder  
gestorben

Am 20. Mai 2019 

ist Franz Binder im 

Alter von 90 Jah-

ren verstorben. 

Binder startete am 

01.01.1960 in die 

Selbstständigkeit. 

In den Anfangs-

jahren als Werk-

stätte für Mechanik und Drehteile tätig, 

nahm Binder 1968 die Produktion von 

Rundsteckverbindern auf. Nach der Jahr-

tausendwende hat sich die Firmengruppe 

zu einem international agierenden Fami-

lienunternehmen entwickelt, das heute 

weltweit 1.800 Mitarbeiter an 16 Standor-

ten beschäftigt. 2014 übernahm Sohn 

Markus Binder die Geschäftsleitung.
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Neuer Geschäfts-
führer bei Rittal
Dr. René Umlauft 

(Foto) wurde zum 

1. Juni 2019 in die 

Rittal Geschäfts-

führung berufen. 

Er verantwortet 

den Vertrieb für 

die Regionen Eu-

ropa, Nord- und 

Südamerika, Asien-Pazifik, den Mittleren 

Osten und Afrika sowie die Bereiche Ser-

vice, Innendienst und Planung und Dispo-

sition. Umlauft folgt auf Hans Sonder-

mann. Zuletzt war er  Geschäftsführender 

Gesellschafter der Römheld & Moelle Ei-

sengießerei und unabhängiger Unterneh-

mensberater für Strategie, Vertrieb und 

Internationalisierung. Zuvor hatte er über 

20 Jahre hinweg Managementpositionen 

bei Siemens und MAN inne.
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Firmenjubiläum 100 Jahre Pflitsch

des Hidden Champion, so Hückeswagens Bür-

germeister Dietmar Persian.
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Flexible Gerätemontage  
auf dem Verdrahtungsrahmen

führt und an der jeweiligen gewünschten Po-

sition fixiert. Somit wird ein Herausrutschen 

der Gleitmutter verhindert. 

Lütze ergänzt mit der neuen Last- und Ein-

schwenkbaren Gleitmutter das Gleitmuttersor-

timent für die individuelle und flexible Befesti-

gung von Komponenten auf den AirStream-

Stegmodulen. Durch den Einsatz von Gleitmut-

tern können Stegmodule jederzeit flexibel um-

gebaut und überbaut werden. Die Gleitmut-

tern werden im Gleitmutterkanal der Stegmo-

dule eingesetzt. Die Komponenten, die nicht 

direkt auf die Hutschiene aufgeschnappt wer-

den können, werden in die Gleitmutterkanäle 

geschraubt. Mit Hilfe eines Gleitmutterkäfigs 

werden die Gleitmuttern in den Kanal einge-
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3  Economic Area: 
Amount of actual distributed circulation: 

Postal Code 0 624 3.2%
Postal Code 1 726 3.73% 
Postal Code 2 1,560 8.02%
Postal Code 3 2,247 11.55%
Postal Code 4 2,412 12.40%
Postal Code 5 2,799 14.39%
Postal Code 6 2,303 11.84%
Postal Code 7 3,215 16.53%
Postal Code 8 1,743 8.96%
Postal Code 9 1,823 9.37% 
Actual distributed circulation 19,451 100%

Inland 19,451 99.53%

Abroad 92 0.47%

Actual distributed circulation 19,543 100%

Copies

4 National Distribution by Postal Code:

2 SCHALTSCHRANKBAUTrade Journal 
Circulation and Distribution Analysis

1  Circulation Control:   
 
2  Circulation Analysis: Copies per issue in average for the period from: 

01 July 2018 to 30 June 2019 (Q3 + Q4 2018 and Q1 + Q2 2019) 
 
 

Print Run: 20,000

Actual distributed  
circulation: 19,543

 
thereof abroad

 
92

Sold Copies 315 thereof abroad 24

• Subscribed Copies 307 thereof abroad 23

  thereof member pieces – – –

• Other Sales – – –

• Retail Sales 8 thereof abroad 1

• Returned Copies – – –

Free Copies: 19,228 thereof abroad 68

Remaining, Archive and 
Proof Copies:

 
457



21 3-E SCHALTSCHRANKBAUTrade Journal 
Recipient Structure

Mechanical & Plant Engineering 34.11% 

Electronical Industry 23.83% 

Electrical Installation & Trade 12.90% 

Automobile and Supply Industry 7,06% 

Heating, Air Conditioning 8.15% 

Power Supply Companies 4.62% 

Chemistry, Pharma 3.27% 

Engineering and Design Offices 2.56% 

Food and Beverage Production 1.93% 

Specialist Planner 1.05% 

Others 0.52%

Target Markets Field of Activities

Construction, Development 34.11%

Project Planning 24.84%

Sales, Distribution 12.77%

Executive Management 12.95%

Production, Maintenance 7.16%

Purchasing, Procurement 4.02%

Others 4.15%

1-20 Employees 14.27%

21-50 Employees 13.28%

51-100 Employees 11.73%

101-500 Employees 33.05%

501-1,000 Employees 12.36%

over 1,000 Employees 15.31%

Cabinets and Housing 120 24.67%

Switchboards 56 11.49% 

Energy and Sub Distribution 106 21.77%

Tools / Measurement 55 11.36%

Components 40 8.24%

Norms and Guidelines 39 8.07%

Software Tools / Workflow and Processes 36 7.43%

34 6.97%Workshop / Equipment / Accessory

Content Analysis of the Editorial Part Size of Companies



1  Website:                         www.schaltschrankbau-magazin.de 
 
2  Usage Data:                   From 01 July 2018 to 30 June 2019 
                                            Visitors: 88,960, Page Views: 127,048 
 
3  Brief Characterisation: Online advertising is a key component of a high-capacity campaign and the 

ideal carrier for targeted advertising messages. Our homepage 
www.schaltschrankbau-magazin.de enables you to place your advertisements 
next to the constantly updated news.  

 
4  Target Group: Users and experts in the field of switch cabinet construction 
 
5  Publishing Company: TeDo Verlag GmbH 

Zu den Sandbeeten 2 • 35043 Marburg 

22 P SCHALTSCHRANKBAUWebsite: www.schaltschrankbau-magazin.de 
Prices and Technical Data

7 File Formats: GIF, PNG, JPEG (72dpi, RGB-Colour Space) or HTML5 File size max. 4MB 
No evaluations for flash banners or i-frames integrated banners possible. 

 
8  Contact: Heiko Hartmann, Team Leader Media Consultant 

Phone: +49 6421 3086-511 
E-mail: hhartmann@tedo-verlag.de

Banner Size (pixels) Description Price/ 
Month

1. Fullsize 
   Banner 468 x 60 pixels Integrated and prominent placing in the content 

section of the website € 700.00

2. Skyscraper 160 x 600 pixels Portrait advertising space to the right of the content € 1,530.00

3. Super Banner 728 x 90 pixels Prominently placed at the header with plenty of space 
for your advertising message € 1,530.00

4. Medium 
   Rectangle 300 x 250 pixels Striking placement in the middle of the editorial 

section € 750.00

5. Standard Top 300 x 60 pixels Concise smaller advertising space to the right of the 
content € 770.00

6. Cornerfield 
   Banner 405 x 90 pixels Noticeable placement in the upper right corner € 840.00

7. Wallpaper 1133 x 90 pixels +  
160 x 600 pixels

Combine the advanatages of Skyscraper and Super 
Banner € 4,060.00

Other formats upon request. All prices plus 19% VAT. 
Sponsored Post – Prices and information on page 24.

Headline
Matrimonii vocificat adfabilis apparatus 
bellis, et suis plane divinus conubium san-
tet aegre lascivius hirographi. Suis celeri-
ter senesceret umbraculi Pessimus.

Headline
Matrimonii vocifi-
cat adfabilis.

2. 
Sk

ys
cra

pe
r

3. Super Banner

4. Medium 
Rectangle

6. Cornerfiled 
Banner

7. Wallpaper

5. Standard Top

Headline
Matrimonii vocificat adfabilis ap-

Headline
Matrimonii vocificat adfabilis apparatus 
bellis, et suis plane divinus conubium 
santet aegre lascivius hirographi. Suis 
celeriter senesceret umbraculi Pessi-
mus.

Headline
Matrimonii vocifi-
cat adfabilis. Ad-
fabilis saburre 
negle

Headline
Fragilis syrtes celeriter agnascorApparatus bellis in-
sectat quadrupei. Matrimonii deciperet lascivius agri-
colae, quamquam optimus saetosus ossifragi aegre 
infeliciter 

Headline
Matrimonii vocifi-
cat adfabilis. Ca-
thedras miscere 
chirographi, et 
bellus

6  Fomats and Prices:

1.Fullsize Banner



SCHALTSCHRANKBAU23 Website Sponsored Post 
Prices, Formats and Technical Data F

1  Brief Description:        An essential feature of the Sponsored Post format is its presentation in the 
                        style of the editorial environment. A sponsored-post differs from editorial 

content by the following note: - Advertisement - 
 

Success factors for a sponsored post are contents with relevance for the reader 
                                           that offer him added values or benefits. The advertiser positions himself as a 
                                           competent solution partner with target group-oriented formulations, appealing 
                                            images or the simple presentation of complex facts. The wording of the headline 

has a decisive influence on the click rate of the user. 
 
2  Content und Formats:a) Sponsored Post 

By clicking on the link in the Sponsored Post, the user can access the complete 
article at www.schaltschrankbau-magazin.de. From there there is a link to 
your target URL. 

 
b) Text-Teaser 
By clicking on the link in the Sponsored Post preview text, the user is taken 
directly to your target URL. 

 
3  Date: Please send us your data five working days before publication by e-mail to:  

banner@tedo-verlag.de 
 

In addition to the placements described here, we are happy to offer you further 
placements on request. Please also inquire about our attractive combination 
offers 'Online+Newsletter', which we tailor to your communication goals and 
offer maximum reach. 

4  Prices: 
 
 
 
 
 
 

 
 
5  Placement Website:                                               Links: 

 

All pictures as JPEG, GIF or PNG i RGB-colour space in 72 dpi

(All prices plus 19% VAT.)

Premium Section

Standard Section

SCHALTSCHRANKBAU is neither responsible for the content nor for any products offered.

Medium and Format Placement Term Price/Month
Sponsored Post Premium Head section 14 Days € 1,110.-
Sponsored Post Standard Bottom section 14 Days € 1,000.-
Text-Teaser Premium Head section 14 Days €    950.-
Text-Teaser Standard Bottom section 14 Days €    890.-

Required 
Data Headline Abstract Thumbnail  Main Body Images for 

Main Body Target URL

Sponsored 
Post

max. 30  
characters

max. 250  
characters

Image rights 
required

approx. 2,500  
characters

Image rights 
required

to your 
website

Text-Teaser max. 30  
characters

max. 250  
characters

Image rights 
required – – to your  

website

Sponsored Post 
Linking within  
www.schaltschrankbau-magazin.de

Teaser Text 
Link to your target URL



2  Brief Characterisation: Our bi-weekly SCHALTSCHRANKBAU Newsletter in PDF format covers in-
teresting news, events and topics around switch cabinets. It provides infor-
mation about companies and important persons, current market data, 
technologies and trends in this specific sector. Newsletters are a medium with 
a high repetition rate and are suitable for targeted communication in the switch 
cabinet construction market. 

 
3  Target Group: Users and experts in the field of switch cabinets 
 
4 Frequency: 25 x per year 
 
5  Usage Data: 2,122 Subscribers (Status: August 2019) 
 
6  Publishing Company: TeDo Verlag GmbH 

Zu den Sandbeeten 2 • 35043 Marburg 
 
7  Contacts: Editorial Department 

Kai Binder, Chief Editor 
Phone: +49 6421 3086-139 
E-mail: kbinder@tedo-verlag.de 

 
Jürgen Wirtz, Editorial Staff 
Phone: +49 6421 3086-226 
E-mail: jwirtz@tedo-verlag.de 

 
Online Advertising 
Heiko Hartmann, Team Leader 
Phone: +49 6421 3086-511 
E-mail: hhartmann@tedo-verlag.de

24 N SCHALTSCHRANKBAUSCHALTSCHRANKBAU Newsletter 
Profile and Deadlines

July August September October November December
14 | 08.07.2020 16 | 05.08.2020 18 | 02.09.2020 21 | 14.10.2020 23 | 11.11.2020 25 | 09.12.2020

15 | 22.07.2020 17 | 19.08.2020 19 | 16.09.2020 22 | 28.10.2020 24 | 25.11.2020

20 | 30.09.2020

January February March April May June
01 | 08.01.2020 03 | 05.02.2020 05 | 04.03.2020 07 | 01.04.2020 10 | 13.05.2020 12 | 12.06.2020

02 | 22.01.2020 04 | 19.02.2020 06 | 18.03.2020 08 | 15.04.2020 11 | 27.05.2020 13 | 24.06.2020

09 | 29.04.2020

1  Name:   SCHALTSCHRANKBAU Newsletter 
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8  Prices and Forms of Advertising in the SCHALTSCHRANKBAU Newsletter: 

 
9  File Formats: Please send us the data exclusively in RGB colour space. Sending data in the 

CMYK colour space can lead to color deviations in the production process.  
Supported data file formats are PDF or EPS with embedded fonts or rather  
converted into paths. 

 
10  Data Delivery: Please send the following data via e-mail to:  

banner@tedo-verlag.de 
• Customer Name 
• Contact for Queries 
• Target URL 

 
11  Delivery Deadline: 1 week before publication of the newsletter 
 
12  Payment/Invoice:     Payment takes place after ad placement.  
 
13 Terms of Payment/Bank Account Data: 
Payment within 14 days from date of invoice. We grant 2% discount for 
payments we receive within 8 days. 
 
Sparkasse Marburg-Biedenkopf: Postbank Frankfurt/Main: 
Bank Code 533 500 00, Acc. No. 1037305320 Bank Code 500 100 60, Acc. No. 517 030-603 
IBAN: DE83 5335 0000 1037 3053 20 IBAN: DE 51 5001 0060 0517 0306 03 
SWIFT-BIC: HELADEF1MAR SWIFT-BIC: PBNKDEFF 
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Reliable innovation. Personal solutions.

Lokales Knowhow und globale Erfahrung für Ihr Projekt

SCHALTSCHRANKBAU-News sofort 
aus der app erfahren

Hier Runterladen!
News
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Zukunftsfeste Inge-
nieurausbildung

Die Hochschulen stehen vor einem gewaltigen 

Change-Prozess: In der Ingenieurausbildung 

muss sich der digitale Zeitenwechsel, der in 

der Industrie bereits in vollem Gange ist, wi-

derspiegeln. Die meisten Hochschulen stehen 

hier bei Curricula und Lehrmethoden noch 

ganz am Anfang. Dies ist Quintessenz zweier 

Studien von VDI und VDMA, die anlässlich 

einer gemeinsamen Tagung zur Ingenieuraus-

bildung 4.0 präsentiert 

und mit Vertreterin-

nen und Vertretern 

aus Unternehmen und 

Hochschulen disku-

tiert wurden. Hartmut 

Rauen (Foto), stellver-

tretender Hauptge-

schäftsführer des 

VDMA, betonte: „Die 

Digitalisierung ist alles andere als ein Selbstläu-

fer, weder in den Unternehmen noch in den 

Hochschulen. Aber wir müssen die großen Auf-

gaben mit Macht angehen. In den Hochschulen 

müssen die Curricula zügig und kontinuierlich 

an den technologischen Fortschritt angepasst 

werden. Als deutsche Schlüsselindustrie und 

wichtigster Ingenieurarbeitgeber sind wir im 

Maschinenbau vom Gelingen dieses Verände-

rungsprozesses existenziell abhängig.“ Ergeb-

nisse der Tagung auf bildung.vdma.org

B
ild

: V
D

M
A

 e
.V

.

Aus Dehn + Söhne wird Dehn
Dehn als einer der führenden Anbieter von 

Blitz-, Überspannungs- und Arbeitsschutzge-

räten und -lösungen unterstreicht mit dieser 

eindeutigen Unternehmensbezeichnung 

seine Bedeutung als internationales Unter-

nehmen und unterstützt die nachhaltige Ent-

wicklung der Marke Dehn. Dabei bleibe man 

ein Familienunternehmen und werde diese 

kulturelle Identität auch künftig als Dehn SE 

+ Co KG fortführen. Die Geschäfte steuern 

Innovative Technologien auf der SPS IPC Drives Italia 2019
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werden kann. Die Messebesucher konnten be-

obachten wie Roboter in den Herstellungspro-

zess eingebunden werden können, wie sich In-

dustriemaschinen miteinander ver netzen las-

sen und wie digitale Technologien generell 

den Output und die Effizienz steigern. Im kom-

menden Jahr findet die SPS Italia vom 26. - 

28.05.2020 im Messezentrum Parma statt. Wei-

terführende Informationen sind online unter 

spsitalia.it/en zu finden. 

Mai ihre Tore. Bei den Besucherzahlen ist ein 

weiterer Rekord zu verzeichnen: 41.528 Fach-

besucher nutzten die Veranstaltung, um sich 

über die aktuellsten Lösungen der industriellen 

Automatisierung, digitaler Technologien und 

beruflicher Bildung zu informieren. In den Hal-

len 4, 4.1 und 7 sowie im District 4.0 widmete 

man sich der Frage, wie die Kompetenzen und 

das Knowhow in der Fertigung mit der fort-

schrittlichen Fertigungs technologie kombiniert 

Mit 854 Ausstellern in 6 Hallen schließt die 

größte SPS IPC Drives Italia aller Zeiten Ende 

Einphasige, primärgetaktete  
Schaltnetzgeräte mit Push-In-Anschluss

1, Div. 2, NEC Class 

2) sind sie welt-

weit einsetzbar. 

Alle Geräte las-

sen sich im 

Temperaturbe-

reich von -25 – 

+70°C (start-up: -

40 °C) betreiben. 

Der hohe Wirkungsgrad von bis zu 91% sowie 

die niedrige Leerlaufverlustleistung von max. 

0,5W sorgen für geringe Energiekosten. In 

Kombination mit dem MTBF-Wert von mehr 

als 1.000.000 Stunden machen sie Schaltnetz-

geräte zu einer wirtschaftlichen Investition 

über die gesamte Lebensdauer des Geräts. 

Kompakte und wirtschaftliche Stromversor-

gungslösungen mit großer Leistungsdichte 

sind in Anwendungen, wie der Gebäudein-

stallation und -automation mit ihren Unter-, 

Feld- und Kleinverteilern, Zählerschränken, 

Heizungssystemen sowie elektrische Vertei-

lungen gefragt. Weidmüller hat hierfür die 

neue Produktreihe Insta-Power herausge-

bracht. Die einphasigen, primärgetakteten 

Schaltnetzgeräte zeichnen sich durch ein 

großes Leistungsspektrum und kompakte 

Bauweise aus. Neun Varianten mit Ausgangs-

leistungen von 15, 30, 60 und 96W, (5, 12, 24, 

48V) sind erhältlich. Dank eines Weitbe-

reichsspannungseingangs von 85-264V und 

internationalen Zulassungen (z. B. cCSAus, Cl. 

Bild: Weidmüller Gruppe

weiterhin Dr. Philipp Dehn (CEO), Helmut 

Pusch (CSO), Christian Köstler (COO) und Dr. 

Thomas J. Schöpf (CTO). Die Umfirmierung 

wurde zum 01. Juli 2019 wirksam und zieht 

keine Veränderungen in der Gesellschafter-

struktur, für die Belegschaft sowie für Kun-

den und Lieferanten nach sich. Philipp Dehn: 

„Unsere neue Unternehmensausrichtung un-

terstreicht das internationale Auftreten und 

die nachhaltige Entwicklung von Dehn.”

Am 1. Juli 1919 gründete Ernst Pflitsch in Mari-

enheide bei Gummersbach die ‘Elektrotechni-

sche Fabrik Ernst Pflitsch & Co.’. Auf den Tag 

genau 100 Jahre später feierte das seit 1938 in 

Hückeswagen an der Wupper ansässige Unter-

nehmen seinen runden Geburtstag. Rund 200 

Gäste hatten sich im Casino des Standorts 1 

versammelt: Vertreter aus Politik, Wirtschaft, 

Gesellschaft, aber auch langjährige Geschäfts-

partner des Spezialisten für Kabelverschrau-

bungen und Kabelkanäle, das in der vierten 

Generation von Ro-

land Lenzing und Ma-

thias Stendtke ge-

führt wird. Alle Fest-

redner hoben neben 

dem kontinuierlichen 

Firmenerfolg vor 

allem die große lokale 

Verbundenheit von 

Pflitsch mit Hückes-

wagen hervor. Neben 

der langjährigen Prä-

senz am Standort, 

manifestiere sich 

diese vor allem durch 

das außerordentliche 

soziale Engagement 
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Erfindungsreich!

Innovative und kundennahe 
Entwicklung von 

Energieverteilern

Systempartner für Energieverteiler • www.sedotec.de 

System für Niederspannungs-
Schaltanlagen von 630 bis 5.000 A

Franz Binder  
gestorben

Am 20. Mai 2019 

ist Franz Binder im 

Alter von 90 Jah-

ren verstorben. 

Binder startete am 

01.01.1960 in die 

Selbstständigkeit. 

In den Anfangs-

jahren als Werk-

stätte für Mechanik und Drehteile tätig, 

nahm Binder 1968 die Produktion von 

Rundsteckverbindern auf. Nach der Jahr-

tausendwende hat sich die Firmengruppe 

zu einem international agierenden Fami-

lienunternehmen entwickelt, das heute 

weltweit 1.800 Mitarbeiter an 16 Standor-

ten beschäftigt. 2014 übernahm Sohn 

Markus Binder die Geschäftsleitung.
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Neuer Geschäfts-
führer bei Rittal
Dr. René Umlauft 

(Foto) wurde zum 

1. Juni 2019 in die 

Rittal Geschäfts-

führung berufen. 

Er verantwortet 

den Vertrieb für 

die Regionen Eu-

ropa, Nord- und 

Südamerika, Asien-Pazifik, den Mittleren 

Osten und Afrika sowie die Bereiche Ser-

vice, Innendienst und Planung und Dispo-

sition. Umlauft folgt auf Hans Sonder-

mann. Zuletzt war er  Geschäftsführender 

Gesellschafter der Römheld & Moelle Ei-

sengießerei und unabhängiger Unterneh-

mensberater für Strategie, Vertrieb und 

Internationalisierung. Zuvor hatte er über 

20 Jahre hinweg Managementpositionen 

bei Siemens und MAN inne.
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Firmenjubiläum 100 Jahre Pflitsch

des Hidden Champion, so Hückeswagens Bür-

germeister Dietmar Persian.
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Flexible Gerätemontage  
auf dem Verdrahtungsrahmen

führt und an der jeweiligen gewünschten Po-

sition fixiert. Somit wird ein Herausrutschen 

der Gleitmutter verhindert. 

Lütze ergänzt mit der neuen Last- und Ein-

schwenkbaren Gleitmutter das Gleitmuttersor-

timent für die individuelle und flexible Befesti-

gung von Komponenten auf den AirStream-

Stegmodulen. Durch den Einsatz von Gleitmut-

tern können Stegmodule jederzeit flexibel um-

gebaut und überbaut werden. Die Gleitmut-

tern werden im Gleitmutterkanal der Stegmo-

dule eingesetzt. Die Komponenten, die nicht 

direkt auf die Hutschiene aufgeschnappt wer-

den können, werden in die Gleitmutterkanäle 

geschraubt. Mit Hilfe eines Gleitmutterkäfigs 

werden die Gleitmuttern in den Kanal einge-
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ZVEH-Jahrestagung 2019: Zuwachs an Auszubildenden
werden Daten immer wichtiger. In zahlreichen 

Gemeinschaftsgremien von Elektroindustrie, 

Großhandel und Handwerk setzte sich der 

ZVEH im Interesse der E-Handwerke für faire 

Wettbewerbschancen bei modernen Service-

angeboten ein. Die e-handwerklichen Vertreter 

entwickeln praxistaugliche Ideen, um das dro-

hende Ungleichgewicht durch die Plattform-

ökonomie zu verhindern. Der Zugang zu ma-

schinen- und anlagengenerierten Daten muss 

für die E-Handwerke gewährt bzw. gewahrt 

bleiben. Die nächste ZVEH-Jahrestagung findet 

vom 3. bis 5. Juni 2020 in Wiesbaden statt.

und die E-Handwerke seien damit in der 

Lage, die Herausforderungen der Zukunft 

meistern zu können. Auch ZVEH-Präsi-

dent Lothar Hellmann legte in der Mit-

gliederversammlung ein besonderes Au-

genmerk auf das Thema Nachwuchs und 

Ausbildung. Eine qualifizierte Ausbildung 

sei unverzichtbar, da die Aufgaben rund 

um die Geschäftsfelder Energiemanage-

ment, Effizienzsteigerung und Gebäude-

automation durch die Digitalisierung und 

die Energiewende immer anspruchsvoller 

würden. Umso mehr freute es Hellmann, dass 

es im vergangenen 

Jahr erneut gelungen 

ist, die Zahl der neu 

abgeschlossenen Aus-

bildungsverträge im 

E-Handwerk signifi-

kant zu steigern. Nach 

einem Plus von 3,2% 

in 2016 und 5,9% in 

2017 hat sich der Wert 

nun erneut um 3% er-

höht. „Die Zahl der 

Auszubildenden hat 

nun die Marke von 

43.250 erreicht.“, so 

Hellmann. In Zeiten 

der Digitalisierung 

Vom 12. bis 14. Juni diskutierten die Delegierten 

bei der ZVEH-Jahrestagung in Berlin über die 

Herausforderungen im digitalen Zeitalter. An 

den Sitzungen und Veranstaltungen nahmen 

hochrangige Vertreter aus Spitzenverbänden 

der Elektroindustrie, des Elektrogroßhandels, 

der Energieunternehmen, des Handwerks und 

aus der Versicherungswirtschaft teil. Höhe-

punkt der Veranstaltung war die Festrede von 

Dr. Marie-Luise Wolff (Foto), Präsidentin des 

Bundesverbandes der Energie- und Wasser-

wirtschaft, BDEW, die die Rolle der E-Hand-

werke für das Gelingen der Digitalisierung und 

der Energiewende hervorhob. Der dezentrale 

und komplexe Wandlungsprozess könne nur 

mit Hilfe gut ausgebildeter E-Fachkräfte gelin-

gen. Die duale Ausbildung sei hierfür unerläss-

lich. Deutschland – wie kein anderes Land – 
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Wir machen Sie fit!

 Mehr erfahren

www.icotek.com

Die vielseitige 

Kabeltülle mit 

Innengewinde

Schnittstelle für Rund- und Hybridsteckverbinder
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100. SSB Newsletter: über 2.100 Abonnenten
Wettbewerbsfähig-

keit des deutschen 

Schaltanlagenbaus 

geschaffen. Wir 

freuen uns auf 

die nächsten 100 

Newsletter und 

wünschen Ihnen 

nun eine infor-

mative Lektüre 

der aktuellen Ausgabe!

logien und Trends aus der Branche des Schalt-

schrankbaus werden thematisiert. Mittler-

weile hat der Newsletter mehr als 2.100 Abo-

nennten – allein von Januar bis Juni diesen 

Jahres stieg die Abonnentenzahl um mehr als 

10%. Gemeinsam mit dem Magazin SCHALT-

SCHRANKBAU, der zugehörigen Webseite 

www.ssb-magazin.de, der Industrial-News-

Arena-App (kurz INA) sowie der Network 

SCHALTSCHRANKBAU Roadshow wurde so 

ein Informationsangebot zur Stärkung der 

Kaum zu glauben, aber Sie haben soeben den 

100. SCHALTSCHRANKBAU Newsletter geöff-

net! Seit der ersten Ausgabe, die auf den Tag 

genau vor vier Jahren am 3. Juli 2015 veröf-

fentlicht wurde, hat sich der Newsletter zu 

einem wichtigen Informationsbaustein rund 

um die Schaltanlagenbau-Branche entwickelt. 

Alle 14 Tage werden Leser hier über interes-

sante Ereignisse und Themen aus der Branche 

informiert. Informationen zu Unternehmen 

und Personen, aktuelle Marktdaten, Techno-
Bild: TeDo Verlag GmbH
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Elektroindustrie in Sachsen,  
Sachsen-Anhalt und Thüringen wächst

resdrittel 2019. In den rund 600 Betrieben der 

Elektroindustrie in Sachsen, Sachsen-Anhalt 

und Thüringen sind derzeit 67.600 Beschäftigte 

und damit 1.100 mehr Mitarbeiter als noch vor 

einem Jahr tätig. Der Umsatz lag um 10% über 

dem Vorjahresniveau“, bilanzierte Poerschke 

die aktuelle Lage. Für die kommenden Jahre 

sieht sie den Schwerpunkt vor allem in der 

Nachwuchswerbung. „Der anhaltende Perso-

nalaufbau zeigt, dass unsere Branche attraktive 

und zukunftsorientierte Arbeitsplätze bietet – 

nicht zuletzt, weil Elektronik, Sensorik und Em-

bedded Systems die Basis der zunehmenden 

Digitalisierung bilden. Unsere Nachwuchsinitia-

tive ‘my eFuture’ zeigt das große Potenzial der 

Elektroindustrie“, so Poerschke.

Auf der Mitglieder-

versammlung wurde 

Ute Poerschke (Foto) 

für die nächsten drei 

Jahre als Vorsitzende 

der ZVEI-Landes-

stelle Sachsen, Sach-

sen-Anhalt und Thü-

ringen bestätigt. 

Poerschke, die als 

geschäftsführende Gesellschafterin die Firma 

Elschukom in Veilsdorf mit derzeit rund 100 Be-

schäftigten leitet, führt die Landesstelle be-

reits seit 2012. „Die mitteldeutsche Elektroin-

dustrie wuchs trotz des zunehmenden wirt-

schaftlichen Gegenwinds auch im ersten Jah-
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Phoenix Contact Innovation Ventures  
investiert in mobile Robotik

der Position des Roboters. Die sichere Naviga-

tion in Räumen wird durch optische Messun-

gen sowie proprietäre Algorithmen möglich. 

Derzeit sind zwei Produktserien am Markt. Die 

Finanzierung soll dem Unternehmen Raum für 

Wachstum geben sowie die technologische 

Weiterentwicklung des Produktportfolios er-

möglichen. „Die Technologie, die Accerion ent-

wickelt hat, eröffnet völlig neue Applikationen, 

da sie gänzlich ohne Infrastruktur arbeitet“, er-

klärt Marcus Böker, Geschäftsführer der Phoe-

nix Contact Innovation Ventures.

Phoenix Contact Innovation Ventures hat sich 

im Mai mit dem lokalen Investmentfond LIOF 

an dem niederländischen Unternehmen Un-

constrained Robotics., auch bekannt als Acce-

rion, beteiligt. Das Startup-Unternehmen mit 

Sitz in Venlo ist ein Technologieunternehmen, 

das infrastrukturlose Positionierungssysteme 

für mobile Roboter sowie autonome Vehikel 

entwickelt und vertreibt. Seit seiner Gründung 

im Jahr 2015 hat das Unternehmen seine Posi-

tionierungssysteme weiterentwickelt und er-

tüchtigt. Sie nutzen Fußböden zur Berechnung 

Ideenwettbewerb 
DIN-Connect startet

Steck- und schraubbare teilbare  
Kabelverschraubung 

parate und Geräte geeig-

net. Durch die Teilbar-

keit des Systems sind 

N a c h r ü s t u n g e n , 

Servicearbei-

ten problem-

los durchzu-

führen. Eine 

weitere Neuerung ist die Abrundung der un-

teren Kanten. Die neuen Größen eignen sich 

für kleinere IP54 Anwendungen. Die Kabelver-

schraubungen sind für Wandstärken von 1,5 – 

2.5mm geeignet.

Icotek erweitert seine Produktfamilie der Ka-

belverschraubung QVT-Click um die metri-

schen Größen 16 und 20. Die beiden neuen 

Größen sind steck- und schraubbar und er-

möglichen dem Nutzer vielfältige Einsatzmög-

lichkeiten. Die Serie eignet sich zur Einführung 

konfektionierter Leitungen und bietet eine 

kompakte und flache Bauform. Herrscht Platz-

mangel an der Innenseite eines Gehäuses, so 

lässt sich die Kabelverschraubung von der 

Frontseite eines Gehäuses einrasten. Durch die 

kompakte und flach aufbauende Bauform ist 

die Lösung auch für kleinere Maschinen, Ap-

Bild: Icotek GmbH

Startups und KMU aufgepasst: Die Bewer-

bungsphase für DIN-Connect, dem Förder-

programm von DIN und VDE|DKE, ist am 1. 

Juni gestartet. Gesucht werden innovative 

Projektideen mit Standardisierungspotenzial 

aus den Bereichen Additive Fertigungsver-

fahren, Building Information Management 

(BIM), elektrische Sicherheit, Energie mit 

Fokus auf Batterien oder dezentrale Netze, 

innovative Arbeitswelt, Kreislaufwirtschaft, 

künstliche Intelligenz, Industrie 4.0, Quanten-

technologie und Smart Farming. DIN-Connect 

unterstützt Unternehmen dabei, ihre Innova-

tionen in die Normung und Standardisierung 

zu überführen und erleichtert ihnen so einen 

schnelleren Marktzugang. Bis zum 30. Sep-

tember 2019 können Unternehmen ihre Pro-

jektideen einreichen. Die wichtigsten Wett-

bewerbsbedingungen von DIN-Connect im 

Überblick: Vorzugsweise werden in den Inno-

vationsprojekten DIN SPEC (PAS) bzw. VDE-

Anwendungsregeln erstellt. Die Projektlauf-

zeit beträgt höchstens zwölf Monate. Pro-

jektideen von Startups und KMU werden be-

vorzugt. Die Förderhöhen beragen 10.000, 

20.000 sowie 35.000€. Am 7. November 2019 

präsentieren die Teilnehmer ihre Ideen dann 

auf einer Pitch-Veranstaltung in Berlin einem 

größeren Publikum. Hier können sich die ein-

reichenden Startups und KMU mit erfahrenen 

Normern vernetzen und frühzeitig über Mög-

lichkeiten austauschen, wie Innovationen in 

die Normung und Standardisierung einge-

bracht werden können. Die Besonderheit 

hier: An diesem Tag entscheidet das Publi-

kum mit und wählt unter den Pitches einen 

Publikumsliebling, der, vorbehaltlich der Prü-

fung des Standardisierungspotenzials, garan-

tiert gefördert wird. Die übrigen Gewinner 

werden am 31. Januar 2020 bekannt gegeben. 

Die Projekte werden am 1. März 2020 starten. 

Mehr Informationen zu DIN-Connect gibt es 

auf www.dke.de/din-connect.

Event: All About Automation 

Datum: 11.09.2019 bis 12.09.2019 

Ort: Leipzig 

Homepage: www.automation-leipzig.com 
 

Event: Efa  

Datum: 18.09.2019 bis 20.09.2019 

Ort: Leipzig 

Homepage: www.efa-messe.com

90 x 65mm

185 x 30mm

90 x 65mm

185 x 30mm

185 x 30mm

90 x 65mm

185 x 30mm

90 x 65mm

Format Placement Page 1 from Page 2

524 x 85px in the cover letter € 520.00
185 x 30mm Top € 330.00
90 x 65mm Middle € 430.00 € 280.00

185 x 30mm Bottom € 330.00 € 280.00
35 x 15mm Top € 220.00



4  Prices: 
 
 
 
 
 
 

 
5  Placement Website:                                              Links: 

 

26 SCHALTSCHRANKBAUNewsletter Sponsored Post 
Prices, Formats and Technical Data

1  Brief Description:       An essential feature of the Sponsored Post format is its presentation in the 
                      style of the editorial environment. A sponsored-post differs from editorial 

content by the following note: - Advertisement - 
 

Success factors for a sponsored post are contents with relevance for the reader 
that offer him added values or benefits. The advertiser positions himself as a 
competent solution partner with target group-oriented formulations, appealing 
images or the simple presentation of complex facts. The wording of the headline 
has a decisive influence on the click rate of the user. 

 
2  Content und Formats:a) Sponsored Post 

By clicking on the link in the Sponsored Post, the user can access the complete 
article at www.schaltschrankbau-magazin.de. From there there is a link to 
your target URL. 

 
b) Text-Teaser 
By clicking on the link in the Sponsored Post preview text, the user is taken 
directly to your target URL. 

 
 

3  Date: Please send us your data five working days before publication by e-mail to:  
banner@tedo-verlag.de 

 
In addition to the placements described here, we are happy to offer you further 
placements on request. Please also inquire about our attractive combination 
offers 'Online+Newsletter', which we tailor to your communication goals and 
offer maximum reach. SCHALTSCHRANKBAU is neither 

responsible for the content nor for 
any products offered. 

Premium Section
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Sponsored Post 
Linking within  
www.schaltschrankbau-magazin.de

Teaser-Text 
Link to your target URL

Medium and Format Placement Term Price
Sponsored Post Premium Page 1 1 Issue € 440.-
Sponsored Post Standard Page 1 and following 1 Issue € 330.-
Text-Teaser Premium Page 1 1 Issue € 380.-
Text-Teaser Standard Page 2 and following 1 Issue € 320.-

Required 
Data Headline Abstract Thumbnail Main body  Images for 

Main body Target URL

Sponsored 
Post

max. 30  
characters

max. 250  
characters

Image rights 
required

approx. 2,500  
characters

Image rights 
required

to your 
website

Text-Teaser max. 30  
characters

max. 250  
characters

Image rights 
required – – to your 

website

(All prices plus 19% VAT.)



27 i-need.de 
Find and be found!

2  Brief Description: i-need.de bundles all important information about your products, your company 
and your editorial publications. It provides the user with comprehensive informa-
tion in text, image and video form. The i-need.de marketing portal combines all 
product catalogues of the TeDo trade media for these areas: Automation techno-
logy, production technology, industrial image processing, robotics, switch cabinet 
construction, building technology, industry 4.0. 

 
i-need.de is unique because it clearly summarizes product information according 
to product groups. The search results provide the user with a comprehensive 
overview of the relevant products from the respective segment. The users ap-
preciate the high quality of the search results, which are an important are an in-
tegral part of strategic information procurement. 
With the three packages Basic, PRO and PREMIUM, i-need.de offers you 
interesting communication channels on a highly frequented information platform 
for automation products and services. 

 
3  Target Groups: Selection of the most important target groups, since i-need.de addresses nu-

merous user groups: Design engineers, plant and production managers, ma-
nufacturing industry, technical buyers and users from mechanical and plant 
engineering, integrators, architects, electrotechnical industry, engineering of-
fices, Machine Vision, switch cabinet builders, housing manufacturers, building 
trades, electricians, specialist planners. 

 
4  Usage Data: 01. July 2018 – 30. June 2019 

Visitors: 148,378 
Page impressions: 324,602 

 
5  Publishing House: TeDo Verlag GmbH, Zu den Sandbeeten 2, 35043 Marburg

1  Name: i-need.de – Information and Marketing Portal

Prerequisite for consideration in the 
popular Market Overviews is an i-need.de  
basic account (free of charge). Talk to us.  
We will be happy to advise you.

Your entry into Market Overviews 

45% Visits 
to the same period of the  
previous year+



28 i-need.de 
Find and be found!

1 Present unlimited products on the market 
Place an unlimited number of products on i-need.de. ✔ ✔ ✔

2 Printing of market overviews in the TeDo trade media 
Depending on editorial selection ✔ ✔ ✔

3 Extensive company presentation   
i-need.de bundles: company portrait, products, professional articles, product news ✔ ✔

4 Your logo 
Always prominently above the search results with your products.

j ✔ ✔

5 Preferential display of your products 
Search results show PRO and PREMIUM customers above, Basic customers below. ✔ ✔

6
Prioritization of your products 
Weight your product entries on i-need.de according to your sales strategy.  
The ranking influences the probability of publication in our trade magazines.

✔ ✔

7 Submit articles 
Present publications about your company and your products. ✔ ✔

8 Communicate product news 
Keep up to date with your latest product highlights. ✔ ✔

9 Whitepaper 
Present your user reports, case studies or market research results. ✔ ✔

10 Publish videos 
Link and distribute your product and company videos on i-need.de. ✔ ✔

11
Automatic or individual content linking 
Your products and articles that are visible on a single page will be linked and 
connected automatically.

✔ ✔

12 Link product data sheets 
Complete your product entries with additional helpful information such as data sheets. ✔ ✔

13 i-icon for increased attention 
Green icon increases the attention of your posts. ✔ ✔

14 ‘Send inquiry’ button 
Interested parties can contact you quickly and easily using the inquiry function. ✔ ✔

15 Forward content easily 
Interested parties can forward your product entry via e-mail. ✔ ✔

16 Share products and articles on social media 
Facebook, Twitter ✔ ✔

17 Access statistics 
See exactly where and how often your content has been published and clicked. ✔ ✔

18 Automatic search suggestions 
Your company and products appear in the automatic search suggestions in the search field. ✔ ✔

19
Newsletter for the efficient marketing mix 
Publish up to two product announcements per month in our newsletters  
with high breach.

✔

20 Personal contact 
One and the same contact person to help you with all questions about i-need.de ✔

21
Optional: Service data maintenance for PRO and PREMIUM 
Up to 10 new entries / month and 50 updates / month, automatic completion of  
your product portfolio and publication after your release.

Prices per month plus 19% VAT.

BASIC PREMIUMPRO 
- Topseller -

€ 499.00€ 0.00

Current Performance Table

Only 

€ 299.00

€ 199.00

Best Price-Performance Ratio

Boost your campaign with  
the premium cross-media package from i-need.de 
 + Your product news in one of our newsletters with a high reach 
 + Your product news on i-need.de 
 + Your product news in the relevant topic area online 
 + Content ad placement on i-need.de for 12 weeks 
 + Helpful analysis tools to evaluate your campaign

The individual packages can be booked as annual subscriptions. The subscription is valid for one year 
and is automatically renewed for a further year if not cancelled three months before the end of the 
subscription. Booked and unused services expire at the end of each month and cannot be added up. 
Invoices are issued annually. In the case of monthly payments, the monthly subscription price for PRO 
and PREMIUM increases by 7%.

Boost your campaign: 

Book 12 months, pay 10 only!

Save € 398.- with the PRO Cross-Media Package!

PREMIUM

€ 499,00

Comprehensive cross-media 
marketing package

Preferential display of your data 
and extensive evaluation tools

Free customer support 
Optional: Data maintenance

Price per month plus 19% VAT.

PRO

€ 199,00

Enter unlimited number 
of products

Preferential display of your data 
and extensive evaluation tools

Free customer support 
Optional: Data maintenance

Price per month plus 19% VAT.

BASIC

€ 0,00

Enter unlimited number  
of products

All products will be displayed

Without customer support and  
data maintenance
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Find and be found!

Advertising Forms on i-need.de

Product Promotion: Use the 'Product Promotion’ function to increase the frequency with which your 
product is displayed at the front. Book 'Promote product' on a weekly basis 
and for a fee. The prominent placement on the start page will increase the  
frequency with which your content is displayed and the likelihood of clicking. 

 
Contact: Sina Debus, Media Consulting 
                                           Phone: +49 6421 3086-519 
                                           E-Mail: sdebus@tedo-verlag.de 
 

Christoph Kirschenmann, Advertising Management IT&Production 
                                           Phone: +49 6421 3086-536 
                                           E-Mail: ckirschenmann@tedo-verlag.de

Promoted product on the  
i-need.de homepage

3. Fullsize Banner

4. Super Banner

6. Content  
Medium

2. 
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1. 
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5.  
Content  
Small

7. Sponsored 
Post

Banner Size (Pixels) Description Prices/ 
Month

1. Skyscraper 160x600 Pixels Portrait placement  
prominently to the right of the content € 5,100.-

2. Skyscraper Small 120x600 Pixels Portrait placement 
directly to the right of the content € 4,300.-

3. Fullsize Banner 468x60 Pixels Integrated, prominent placement  
in the content of the website € 1,990.-

4. Super Banner 728x90 Pixels Centrally placed and with plenty of room for your message € 2,300.-

5. Content Small 250x450 Pixels Eye-catching advertising space in the middle of the content € 2,300.-

6. Content Medium 400x331 Pixels Striking placement in the editorial environment € 2,550.-

Banner and Sponsored Post: 

Sponsored Post Placement Description Prices/ 
14 Days

7. Sponsored Post Premium Head Section € 1,480.-

8. Sponsored Post Standard Bottom Section € 1,350.-

9. Text-Teaser Premium Head Section € 1,100.-

10. Text-Teaser Standard Bottom Section €    950.-

An essential feature of the Sponsored Post format is 
its presentation in the style of the editorial environ-
ment. A sponsored-post differs from editorial 
content by the following note: - Advertisement - 
 
The Sponsored Post links within i-need to  
your content, the Text-Teaser directly links to  
your target-URL. 

All prices plus 19% VAT.

Prices ‘Product Promotion’:

Basic  
Account

€ 399,- € 149,-€ 198,-

PRO-Account Premium 
Account

per week per week per week
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Paragraph 1: 
"Advertising order" in the sense of the following General Terms and Conditions means the contract for the publication 
of one or more advertisements by an advertiser in publications of the publishing company or the contract for the ad-
dition of supplements or inserts to such publications for the purpose of distribution. 
Paragraph 2: In case of doubt, advertisements are to be called up for publication within one year after conclusion of 
the contract. If the right to call up single advertisements is granted within the framework of a contract, the order must 
be processed within one year of publication of the first advertisement, provided that the first advertisement is called 
up and published within the period specified in sentence 1. 
Paragraph 3: In the case of contracts, the client is entitled to call up further advertisements beyond the quantity of 
advertisements specified in the order within the agreed period or the period specified in item 2.  
Paragraph 4: If an order is not fulfilled for reasons for which the publisher is not responsible, the customer must 
refund to the publisher the difference between the discount granted and the discount corresponding to the actual pur-
chase, without prejudice to any further legal obligations. The refund does not apply if the non-fulfilment is due to force 
majeure in the risk area of the publisher.  
Paragraph 5: Orders for advertisements, bound inserts and external inserts which are declared to be published ex-
clusively in certain numbers, certain editions or at certain positions in the publication must be received by the publisher 
in sufficient time for the customer to be informed before the advertising deadline if the order cannot be executed in 
this way.  
Paragraph 6: Advertisements will only be accepted at certain positions if these special placements have been con-
firmed by the publisher in written form.  
Paragraph 7: Cancellation of booked advertisements must always be made in written form, fax or e-mail is sufficient. 
Cancellation of advertisements already booked is possible free of charge up to 14 days before the advertising deadline, 
according to media data. Cancellation 13 to 7 days before the advertising deadline will be charged with a cancellation 
fee of 50% of the gross advertising price. For cancellations received later than 7 days before the advertising deadline, 
the publisher can charge the full gross advertising price.  
There is no right of withdrawal for print and online advertisements with special placements (including cover pages, 
special formats and product overviews) as well as for title and interior title pages. Cancellations of online advertise-
ments must be made in written form eight weeks before the start of publication. Cancellation less than eight weeks 
before the start of the placement is not possible. The advertisement will thus be charged in full at the agreed adver-
tisement price. 
Paragraph 8: The publisher reserves the right to reject advertising orders - including single call-offs within the scope 
of a contract - and supplement orders due to their content, origin or technical form according to uniform, factually jus-
tified principles of the publisher if their content violates laws or official regulations or their publication by the publisher 
is unreasonable. This also applies to orders placed with branch offices, acceptance offices or representatives. Orders 
for inserts are only binding for the publisher after presentation of a sample of the insert and its approval. Inserts which, 
due to their format or presentation, give the reader the impression of being part of the  magazine or contain third-
party advertisements will not be accepted. 
Ziffer 9: The client is responsible for the timely delivery of the advertisement text and flawless printing documents or 
inserts. The running times of the media formats begin and end according to the booked periods. This applies to all 
formats in all publishing media. If the data is delivered to the publisher later than the deadlines published in the media 
data, the media delivery time will be shortened accordingly. The Publisher will invoice the booked periods. The pu-
blisher will immediately request a replacement for noticeably unsuitable or damaged printing documents. The publisher 
guarantees the usual printing quality for the title used within the scope of the possibilities provided by the printing do-
cuments. Damages incurred for the publisher due to the late submission of printing documents are to be paid by the 
customer. 
Paragraph 10: In case of illegible, incorrect or incomplete printing of the advertisement, in whole or in part, the cus-
tomer is entitled to a reduction in payment or a faultless replacement, but only to the extent that the purpose of the 
advertisement has been impaired. If the publisher fails to meet a reasonable deadline for this purpose or if the repla-
cement advertisement is again not faultless, the customer is entitled to a reduction in payment. Claims for damages 
arising from positive breach of claim, faults upon conclusion of the contract and unauthorised actions are - even when 
placing an order by telephone - excluded; claims for damages arising from impossibility of performance and delay 
are limited to compensation for the foreseeable damage and the remuneration paid for the relevant advertisement or 
supplement. This does not apply to intent and gross negligence of the publisher, his legal representative and his vi-
carious agent. The Publisher's liability for damages due to the absence of warranted characteristics remains unaf-
fected. The publisher is only liable for faults of any kind resulting from telephone transmission in the event of intent 

or gross negligence. In commercial business transactions, the publisher shall also not be liable for gross negligence 
on the part of vicarious agents; in other cases, liability towards merchants for gross negligence is limited to the fore-
seeable damage up to the amount of the relevant advertising fee. Complaints must be made within four weeks of re-
ceipt of the invoice, except in the case of non-obvious defects. 
Paragraph 11: If advertising motifs are transmitted digitally by the customer, the liability of the publisher for completely 
or partially illegible, incorrect or incomplete reproduction of the corresponding advertisements is excluded. 
Paragraph 12: For material provided by the customer (bound inserts, supplements, etc.), the publisher assumes no 
guarantee for the correctness of the quantities or qualities designated as delivered. 
Paragraph 13: TeDo Verlag assumes that the image and copyright of data received by TeDo Verlag from third parties 
is held by the sender or his employer, unless otherwise indicated. TeDo Verlag assumes no liability if a warning notice 
is issued in such a case. 
Paragraph 14: Proofs will only be supplied upon explicit request. The customer is responsible for the correctness of 
the returned proofs. The publisher will consider all error corrections that are reported to him within the deadline set in 
the proof. 
Paragraph 15: If no special size regulations are given, the calculation is based on the usual print height for this type 
of advertisement. 
Paragraph 16: If the client does not pay in advance, the invoice will be sent immediately, if possible 14 days after pu-
blication of the advertisement. The invoice is to be paid within the period indicated in the price list, running from receipt 
of the invoice, unless a different payment period or advance payment has been agreed in individual cases. Any dis-
counts for early payment are granted according to the price list. 
Paragraph 17: In the event of default or deferment of payment, interest and collection costs will be charged. In the 
event of default in payment, the publisher may defer further execution of the current order until payment has been 
made and demand advance payment for the remaining advertisements. If there are justified doubts about the solvency 
of the customer, the publisher is entitled to make the publication of further advertisements dependent on the advance 
payment of the amount and on the settlement of outstanding invoice amounts, irrespective of any originally agreed 
payment terms. This also applies during the term of an advertisement contract.  
Paragraph 18: Upon request, the publisher supply a copy of the advertisement with the invoice. Depending on the 
type and scope of the advertisement order, excerpts of advertisements, document pages or complete document num-
bers are delivered. If a document can no longer be provided, it is replaced by a legally binding certificate from the pu-
blisher confirming the publication and distribution of the advertisement.  
Paragraph 19: Costs for the production of ordered artwork as well as for substantial changes to originally agreed de-
signs requested or for which the customer is responsible are charged to the customer. 
Paragraph 20: In the case of numerical advertisements, the publisher exercises the care of a prudent businessman 
for the safekeeping and timely forwarding of the offers. Registered letters and express letters on numerical displays 
are only forwarded by normal mail. Receipts on numerical displays are kept for four weeks. Submissions that are not 
collected within this period will be destroyed. The publisher will return valuable documents without being obliged to 
do so. In the interest and for the protection of the customer, the publisher reserves the right to open the incoming 
offers to prevent misuse of the number service for verification purposes. The publisher is not obliged to pass on busi-
ness promotions and brokerage offers. 
Paragraph 21: CDs will only be returned to the client on special request. The storage obligation ends three months 
after expiry of the order. 
Paragraph 22: Advertising agents and advertising agencies are obliged to stick to the publisher's price list in their of-
fers, contracts and invoices with the advertisers. The agency fee granted by the publisher may not be passed on to 
the customer in whole or in part. 
Paragraph 23: The European Commission provides a platform for out-of-court online settlement of disputes (the so-
called OS platform) under http://ec.europa.eu/consumers/odr/ We are neither willing nor obliged to participate in a 
dispute resolution procedure before a consumer arbitration board. 
Paragraph 24:Place of performance and jurisdiction is the registered office of the publisher. Insofar as the publisher's 
claims are not asserted in the dunning procedure, the place of jurisdiction for non-merchants is determined by their 
place of residence. If the domicile or habitual abode of the client is unknown at the time the lawsuit is filed, or if the 
client has moved his domicile or habitual abode out of the scope of application of the law after conclusion of the con-
tract, the place of jurisdiction is agreed to be the registered office of the publisher. 
Paragraph 25: In the event of partial or total invalidity of any provision, the validity of the remaining provisions 
will remain unaffected.  

Status: June 2019 
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Your media consulting contacts for SCHALTSCHRANKBAU:Your editorial contacts for SCHALTSCHRANKBAU:

SCHALTSCHRANKBAUYour Contacts at TeDo Verlag

Jürgen Wirtz 
Editorial Staff 
jwirtz@tedo-verlag.de 
Phone: +49 6421 3086-226 

Kai Binder 
Chief Editor  
kbinder@tedo-verlag.de 
Phone: +49 6421 3086-139 

Georg Hildebrand 
Market Overviews 
ghildebrand@tedo-verlag.de 
Phone: +49 6421 3086-232 

TeDo Verlag GmbH 
 
Zu den Sandbeeten 2 
35043 Marburg 
P.O. Box 2140 
35009 Marburg

Phone: +49 64 21 3086-0 
Fax: +49 64 21 3086-280 
www.schaltschrankbau-magazin.de 
kundenservice@tedo-verlag.de

Markus Lehnert 
Advertising Management  
mlehnert@tedo-verlag.de 
Phone: +49 6421 3086-594

Annika Kechel 
Advertising & Marketing Assistance 
akechel@tedo-verlag.de 
Phone: +49 6421 3086-570 

Heiko Hartmann 
Team Leader Media Consultant 
hhartmann@tedo-verlag.de 
Phone: +49 6421 3086-511

Thomas Möller 
Media Consultant 
tmoeller@tedo-verlag.de 
Phone: +49 6421 3086-513

Daniel Katzer 
Media Consultant 
dkatzer@tedo-verlag.de 
Phone: +49 6421 3086-517

Denitsa Vasileva 
Media Consultant 
dvasileva@tedo-verlag.de 
Phone: +49 174-3080987

Nadin Dehmel 
Media Consultant 
ndehmel@tedo-verlag.de 
Phone: +49 6421 3086-524

Sina Debus 
Media Consultant 
sdebus@tedo-verlag.de 
Phone: +49 6421 3086-519 

Winfried Rangk 
Media Consultant 
wrangk@tedo-verlag.de 
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